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ВВЕДЕНИЕ
Практическое управление  предприятием в  рыночной экономике требует от предприятия повышение эффективности производства, конкурентоспособности продукции и услуг на основе внедрения достижений научно – технического прогресса, эффективных форм хозяйствования и управления производством, активизации предпринимательства и мобилизации неиспользованных резервов. Но для выполнения поставленных целей предприятию необходим постоянный приток дохода в виде денежных средств или иного имущества. Если предприятие своевременно не получает дохода, то в дальнейшем оно становится банкротом.

Издревле считалось, что без получения дохода экономическим субъектом невозможно дальнейшее существование экономики. Ведь за счет доходов пополняется бюджет государства, увеличивается оборачиваемость капитала, происходит расширенное воспроизводство, удовлетворяются социальные и материальные потребности учредителей и работников, повышается платежеспособность и инвестиционная привлекательность. Поэтому увеличение доходов свидетельствует об оптимизации экономической системы. Но говорить об одних доходах нет смысла без упоминания их противоположности - расходов. Они также как и доходы играют важную роль в экономической деятельности предприятия. Поэтому не следует забывать и о них. Превышение доходов над расходами свидетельствует о положительном эффекте, дающем толчок для улучшения работы предприятия и достижения поставленных целей и задач. 
Изначально предприятие ставит перед собой задачу – производство товаров, выполнение работ и услуг для потребления и имеет своей экономической целью создать более высокий результат своей работы в денежном выражении за определенный период, иначе говоря, получить максимальную прибыль.

Ориентация отечественной  экономики на рыночные отношения потребовала пересмотра отношения к доходам, что обусловлено их особым местом в системе хозяйствования.

Доход выступает как экономическая категория, оценочный результативный показатель, целевой ориентир, инструмент расчета чистых доходов государства, источник формирования различных фондов.

В экономической науке  понятие доход (income) включает все денежные поступления конкретного человека или организации за определенный промежуток времени (месяц, год)
. Доход, как правило, подразделяют на три группы:

1) доход, получаемый владельцем фактора производства – труда

2) доход, получаемый за счет использования иных факторов производства (капитала, земли, предпринимательских способностей)

3) так называемые трансфертные платежи.

Во исполнение Программы реформирования бухгалтерского учета в соответствии с международными стандартами финансовой отчетности Минфин России в 1999 году утвердил положение по бухгалтерскому учету «Доходы организации» (ПБУ 9/99). В результате в теорию и практику вернулось понятие «доход», отсутствовавшее в нашей специализированной литературе свыше 70 лет, после того как в начале 20-х гг. оно было заменено на термин «выручка»
. 

На практике, бухгалтера-аналитики сталкиваются со многими проблемами в учете и анализе перечисленных показателей. Основными проблемами являются:

1) несоответствие и противоречие законодательных актов в современных условиях ведения;

2) трудоемкость учета, в основном из-за введения на предприятиях налогового учета.

Согласно классификации данной в ПБУ 9/99, доходы подразделяются:

1) на доходы от обычных видов деятельности (выручка);

2) прочие доходы.

Выручка от реализации товаров и продукции свидетельствует о завершении производственного цикла организации, возврате авансированных на производство средств организации в денежную наличность и начале нового витка в обороте средств.

В данной дипломной  работе именно выручка будет являться основным предметом исследования.

Хотя производители на практике могут сталкиваться с особыми ситуациями, выдвигающими на первый план решение проблем, не укладывающихся в русло максимизации доходов, или даже вызывающих противоречия с этой целью, например, резкое снижение цен для выхода на новые рынки или проведение дорогостоящих рекламных компаний для привлечения потребителей, и т.п., подобные шаги носят тактический характер, и, в конечном счете, предназначены для решения главной стратегической задачи - получение возможно большей прибыли.

Прибыль – это превышение дохода над расходами. Обратное положение называется убытком. С экономической точки зрения прибыль -  это разность между денежными поступлениями и денежными выплатами. С хозяйственной точки зрения – разность между имущественным состоянием предприятия на начало и конец отчетного периода.

Условия хозяйствования обусловили существенные изменения методологии и организации бухгалтерского учета. Показатели - выручка, прибыль, себестоимость - стали основными в современном Российском учете. 
В представленной дипломной работе рассматривается, как формируются основные показатели доходов работы предприятия; изучаются теоретические и практические аспекты  анализа финансовых результатов деятельности предприятия; определяются основные факторы, влияющие на величину доходов, резервы роста доходов; рассматриваются практические примеры и ситуации, которые могут встречаться в реальной деятельности предприятий. 

Изучению анализа финансовых результатов деятельности предприятия в отечественной литературе по анализу уделены, как правило, целые главы, то есть эта тема достаточно хорошо проработана и освещена.

При написании дипломной работы использовались литературные источники, приведенные в списке литературы, а также материалы реально существующего предприятия. 

В данной дипломной  работе именно доходы будут являться основным объектом исследования – доходы Государственного Учреждения «Морская администрация порта Таганрог»
 (далее во всем тексте - ГУ МАП Таганрог).

Общая характеристика
:
Морской порт Таганрог располагает тремя бассейнами: Новым, Петровским и Ремонтным, защищенных молами.

Общая площадь транспортного морского узла - 26,1 га, в том числе ОАО "Таганрогский морской торговый порт" - 15,6 га, ОАО "Таганрогский судоремонтный завод" - 9,8 га, ОАО "Приазовье" - 0,7 га. Имеется 9 причалов общей протяженностью 1711,47 п/м, из них 7 грузовых причалов протяженностью 1445,53 п/м ( в том числе ОАО "Таганрогский  морской торговый порт" - 876,83 п/м, ОАО "Таганрогский судоремонтный завод" - 399,2 м, ОАО "Приазовье" - 169,5 п/м; 2 пассажирских причала, протяженностью 265,94 п/м (ОАО "Таганрогский морской торговый порт"), При расчетной мощности не менее 2,0 млн. тн., фактический суммарный грузооборот составил 1570 тыс. тн. 

Глубина акватории порта - 5 м. В связи с тем, что порт находится в мелководном Таганрогском заливе, проход судов в порт осуществляется по Таганрогскому подходному каналу длиной 19,0 км, шириной 80,0 м, глубиной 4,5 м.

Из-за особенностей гидрологического режима канал подвержен интенсивной заносимости, порядка 600-700 тыс. м3 грунта в год, в связи с чем требуется проведение ежегодного ремонтного дноуглубления. 

Близость Таганрога к крупным промышленным районам Юга и Центра России (через Волго-Донскую водную, ж/д и а/м транспортные системы), производителям сельхозпродукции развитого региона Юга России, наличие разветвленных транспортных связей практически с любым регионом России, возможность выхода в Черное, Азовское, Средиземное, Балтийское, Северное и др. моря Мирового океана обеспечивают Таганрогскому порту широкие перспективы для перевалки промышленных и сельскохозяйственных грузопотоков в обоих направлениях.

 Основными видами грузов (существующих и перспективных), перевалка которых осуществляется и планируется через российские порты Азовского моря, являются:

· металлопродукция;

· контейнеры;

· трейлеры;

· лихтеры;

· продукция машиностроения;

· химудобрения;

· зерновые;

· металлолом;

· МСМ;

· уголь;

· лесоматериалы и др.

Сложившаяся ситуация с портами на Юге России после распада СССР требует увеличения грузооборота российских портов на Азовском море (в бытность СССР они выполняли локальные задачи и в перевалке экспортно-импортных грузов не были задействованы) примерно в 3-4 раза в ближайшие 5-10 лет. Если этого не произойдет, то возрастающие грузопотоки уйдут в порты Украины и Прибалтики. Перечисленные факторы предопределяют актуальность и практическую значимость моей дипломной работы.

Актуальность исследования. На протяжении последних лет государственная политика реформирования социально-экономических отношений в РФ была сконцентрирована преимущественно на достижении макроэкономической стабилизации. В условиях глубокого экономического спада и общего сокращения воспроизводственного потенциала промышленных предприятий это во многом предопределило кризисные явления в социальной сфере страны, снижение уровня благосостояния населения. Возникла настоятельная потребность в пересмотре путей и методов ведения преобразований на микроуровне - уровне отдельных предприятий, формирующих основу современной экономики, так как именно здесь наметился целый ряд проблем и противоречий. 

В ходе развития рыночных отношений объективно обозначилась потребность в формировании новых структур и механизмов управления. Большинство крупных отечественных промышленных предприятий, располагавших налаженной системой производственно-хозяйственной деятельности, планирования и учета, оказались неспособны адекватно и осознанно реагировать на постоянно изменяющиеся условия внешней среды в силу неразвитости рыночных инструментов гибкого, рентабельного управления. Различия в понимании целей и приоритетов развития реального сектора экономики, несогласованность предпринимаемых действий, отсутствие научно-обоснованного подхода обусловили преобладание стихийных, узкоспециализированных решений, не обладающих необходимым стратегическим потенциалом.  Закономерным следствием этого стало формирование "гибридных" форм хозяйствования и управления, состоящих из элементов разнородных, неформализованных, часто взаимоисключающих подходов, содержащих массу внутренних противоречий, избыточных, недостающих или нефункционирующих связей. Внедрение подобных разработок не только не увеличило эффективность работы предприятий, но и заставило привлекать дополнительные ресурсы для поддержания неадекватных, неадаптивных систем управления
. 

В связи с этим можно говорить о том, что на данном этапе развития одной из центральных задач является дальнейшее совершенствование принципов и организационно-методических аспектов функционирования систем управления на промышленных предприятиях, во многом определяющих характер и результаты проводимых реформ, особенно связанных с внедрением рыночных форм хозяйствования. Особую важность приобретают теоретические и прикладные исследования, направленные на разработку и совершенствование концептуальных подходов и механизмов функционирования систем рентабельного управления, адекватных сложившимся в стране социально-экономическим, научно-технологическим и правовым условиям. 

Разработанность темы. Проблемам доходов предприятий посвящены труды многих отечественных и зарубежных ученых: А.А.Богданова, В.С.Ефремова, М.И.Круглова, О.С.Виханского, А.И.Наумова, В.В.Золотова, Р.А.Фатхутдинова, В.В.Гончарова, М.В.Мельника, С.В.Рубцова, Д.А.Поспелова, Ф.Тейлора, А.Файоля, П.Друкера, А.Чандлера, А.Прахалада, А.Томпсона, Г.Минцберга, П.Сенге, Ф.Котлера, К.Экка, И.Ансоффа, П.Дойля, М.Хаммера, Д.Чампи и др. Несмотря на значительный объем работ, затрагивающих различные аспекты управления на промышленных предприятиях, целый ряд теоретических и практических вопросов, связанных с данной проблемой, остаются дискуссионными и требуют дополнительного изучения. Все вышеизложенное послужило основанием для выбора темы дипломной работы, формулировки целей и задач. 

Цель и задачи дипломной работы. Цель данной дипломной работы: рассмотреть, как формируются основные показатели доходов работы предприятия; изучить теоретические и практические аспекты  анализа финансовых результатов деятельности предприятия; определить основные факторы, влияющие на величину доходов, определить резервы роста доходов; рассмотреть практические примеры и ситуации, которые могут встречаться в реальной деятельности предприятий. 

Изучению анализа финансовых результатов деятельности предприятия в отечественной литературе по анализу уделены, как правило, целые главы, то есть эта тема достаточно хорошо проработана и освещена.
В соответствии с целью работы были  решены следующие основные задачи: 

-        выявление особенностей функционирования систем управления сложными социально-экономическими системами (промышленными предприятиями) с целью повышения доходов; 

-         изучить доход как экономическую категорию, выявить сущность, функции и виды доходов;

-     определить основные показатели прибыли и доходов, их роль и значение в оценке эффективности деятельности предприятия;

-   выявить основные экономические факторы, влияющие на показатели прибыли и доходов;

-    проанализировать распределение и использование прибыли, определить пути повышения доходов;

-        разработка теоретических принципов и организационно-методических подходов к совершенствованию управления на промышленных предприятиях с целью повышения их доходов; 

-        разработка организационного обеспечения процесса формирования и функционирования системы  управления на промышленном предприятии для повышения доходов; 

Объект исследования. Промышленное предприятие и его доходы, рассматриваемые как сложная открытая социально-экономическая система.

Предмет исследования. Процесс формирования и функционирования системы рентабельного управления промышленным предприятием и его доходами.
Поставленные задачи обуславливают комплексность методологии исследования, основанной на системном, диалектическом, процессно-ориентированном подходе к изучению различных аспектов управления. Методологической основой работы являются диалектика как способ познания, методы системного анализа, сравнение, обобщение и аналогия.
В процессе выполнения дипломной работы использованы следующие основные источники информации: труды отечественных и зарубежных ученых по теме дипломного исследования; справочно-информационные и энциклопедические материалы; нормативные документы; материалы научно-практических конференций; ресурсы сети Internet; сведения статистической и бухгалтерской отчетности предприятий. отчеты специализированных маркетинговых агентств (в том числе, электронные базы данных). 

Научная новизна работы. 

1.      На основе критического анализа работ, посвященных вопросам повышения   доходов  промышленных предприятий, уточнены следующие понятия: 

-        управление доходами, под которым понимается процесс принятия управленческого решения и последующей реализации целенаправленного управляющего воздействия, обеспечивающего адекватное реагирование всех структур предприятия на изменение параметров его внешней и внутренней сред; 

-        система повышения доходов предприятия, определяемая как упорядоченная совокупность взаимодействующих подсистем, обеспечивающих согласование и оптимальное регулирование параметров системы управления и параметров хозяйственной деятельности промышленного предприятия. 

2.      Предложены  методические критерии к повышению доходов предприятия. 

Практическая значимость работы. Научные принципы и подходы, изложенные в дипломном исследовании, могут быть использованы при формировании и функционировании систем повышения доходов на промышленных предприятиях.  Предложенные рекомендации дают возможность повысить конкурентоспособность предприятия, стабилизировать и улучшить его финансово-экономическое состояние за счет принятия адекватных управленческих решений. 
Обзор работы. В первой главе дипломной работы показана экономическая сущность и значение доходов, представлены показатели и методы измерения доходов предприятия, а также приведена методика  планирования роста доходов с учетов влияния отдельных факторов.

Во второй главе приводятся конкретные учетные документы, характеризующие  доходы Государственного Учреждения «Морская администрация порта Таганрог».

В третьей главе дается правовая и технико-экономическая характеристика деятельности Государственного Учреждения «Морская администрация порта Таганрог»,  проводится анализ доходов предприятия, и выявляются резервы роста доходов.

1. Экономическая сущность доходов предприятия

1.1.Понятие доходов предприятия

1.1.1. Понятие доходов в бухгалтерском учете

В соответствии с ПБУ 9/99 доходами организации признается «увеличение экономических выгод в результате поступления активов (денежных средств, иного имущества) и (или) погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала этой организации, за исключением вкладов участников (собственников имущества)».

Для более глубокого понимания данного определения необходимо разобраться, что подразумевается под экономическими выгодами, активами и капиталом. К сожалению, названные термины пока никак не определены в нормативных актах, регулирующих бухгалтерский учет организаций. Следует отметить, что данные понятия не определены и в налоговом законодательстве.

Нормативное определение экономических выгод в отечественной литературе есть в Концепции бухгалтерского учета в рыночной экономике России, одобренной Методологическим советом по бухгалтерскому учету при Минфине России и Президентским советом Института профессиональных бухгалтеров 29 декабря 1997 году. В ней можно встретить понятие «будущие экономические выгоды», под которыми понимается потенциальная возможность имущества прямо или косвенно способствовать притоку денежных средств и их эквивалентов в организацию (п. 7.2.1). 

Нормативные определения понятия «активы» можно отождествить с имуществом, принадлежащим организации на праве собственности. Конечно, целесообразнее использовать вместо понятия «активы» термин «имущество», как это сделано в Гражданском кодексе РФ
.

Капитал. Данное понятие является одним из самых сложных не только в бухгалтерском учете, но и во всей экономической теории. Чаще всего капитал определяют как имущество организации, свободное от обязательств перед третьими лицами. Данное определение отражает лишь механизм расчета капитала, но ни в коей мере не раскрывает его сущности. В принципе, такой подход приемлем для бухгалтера, так как перед ним ставится задача исчисления капитала, а не раскрытие его сущности.

Доходы, учитывая различия между их ожидаемым и полученным уровнем, выполняют следующие четыре функции:

1) ожидаемые доходы являются основой принятия инвестиционных решений;

2) полученные доходы выступают одним из измерителей результатов деятельности предприятия;

3) часть полученных доходов является источником самофинансирования предприятия;

4) часть доходов поступает в качестве вознаграждения владельцам капитала (в условиях акционерной формы собственности).

Не признаются доходами организации поступления от других юридических и физических лиц
:

· сумм налога на добавленную стоимость, акцизов, налога с продаж, экспортных пошлин и иных аналогичных обязательных платежей;

· по договорам комиссии, агентским и иным аналогичным договорам в пользу комитента, принципала и т.п.;

· в порядке предварительной оплаты продукции, товаров, работ, услуг;

· авансов в счет оплаты продукции, товаров, работ, услуг;

· задатка;

· в залог, если договором предусмотрена передача заложенного имущества залогодержателю;

· в погашение кредита, займа, предоставленного заемщику.

1.1.2.  Понятие доходов в налоговом законодательстве

Так как гл. 25 «Налог на прибыль организаций» НК РФ построена на терминах «доходы» и «расходы», законодательство должно было определить их предельно четко. Но в главе 25 не содержится трактовок этих понятий несмотря на то, что они являются ключевыми для правильного исчисления налога на прибыль, тогда как в других главах базовые термины определены. В таком случае приходится обращаться к первой части, которая является общей для всего НК РФ.

Согласно ст. 41 «Принципы определения доходов» НК РФ под доходом понимается экономическая выгода в денежной или натуральной форме, учитываемая в случае возможности ее оценки и в той мере, в которой такую выгоду можно оценить, и определяемая в соответствии с гл. 25 НК РФ. Таким образом, НК РФ (также как и ПБУ 9/99) понимает под доходами экономическую выгоду. Однако в отличие от ПБУ 9/99 в НК РФ нет увязки экономических выгод с увеличением капитала организации. Это вполне понятно, так как увязывание получения доходов с приростом капитала потребовало бы законодательного объяснения термина «капитал».

Законодатель должен был оговорить различные ситуации получения экономических выгод, которые не являются получением дохода. Это могут быть такие операции, связанные с поступлением в организацию денежных и неденежных средств, как предварительная оплата, залог, задаток, взносы (вклады) в уставной (складочный) капитал, поступление сумм НДС, кредитов или займов, а также поступление сумм в пользу комитента, принципала или иного доверителя.

В отношение доходов в налоговом законодательстве можно сделать следующие выводы
:

1. В отличие от бухгалтерского учета в налоговом законодательстве под доходами понимается поступление любых экономических выгод в организацию (кроме сумм косвенных налогов), а не только тех, которые приводят к увеличению собственного капитала (за исключением вкладов собственников);

2. В рамках гл. 25 НК РФ налоговые доходы подразделяются на учитываемые в целях исчисления налога на прибыль;

3. Список налоговых доходов, не учитываемых для целей налогообложения, закрыт, поэтому любые поступления экономических выгод, не поименованные в данном списке, учитываются для целей исчисления налога на прибыль.

При заключении договоров и сделок необходимо обратить внимание на поступления, которые не будут относится к доходам по правилам бухгалтерского учета, но являются доходами, учитываемыми при исчислении налога на прибыль, в соответствии с НК РФ. При данных поступлениях следует предусмотреть такие способы их получения, которые не приведут к увеличению облагаемой базы по налогу на прибыль.

1.1.3.  Понятие доходов от обычных видов деятельности
Согласно ПБУ 9/99 «Доходы организации»:
Доходами от обычных видов деятельности является выручка от продажи продукции и товаров, поступления, связанные с выполнением работ, оказанием услуг.

В организациях, предметом деятельности которых является предоставление за плату во временное пользование (временное владение и пользование) своих активов по договору аренды, выручкой считаются поступления, получение которых связано с этой деятельностью (арендная плата).

В организациях, предметом деятельности которых является предоставление за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности, выручкой считаются поступления, получение которых связано с этой деятельностью (лицензионные платежи (включая роялти) за пользование объектами интеллектуальной собственности).

В организациях, предметом деятельности которых является участие в уставных капиталах других организаций, выручкой считаются поступления, получение которых связано с этой деятельностью.

Доходы, получаемые организацией от предоставления за плату во временное пользование (временное владение и пользование) своих активов, прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности, и от участия в уставных капиталах других организаций, когда это не является предметом деятельности организации, относятся к операционным доходам
.
1.2. Классификация доходов предприятия

1.2.1. Классификация доходов на основе ПБУ 9/99

«Доходы организации»


Доходы организации в зависимости от их характера, условия получения и направлений деятельности организации подразделяются на:

а) доходы от обычных видов деятельности;

б) прочие поступления.

К прочим поступлениям относятся:

· операционные доходы;

· внереализационные доходы;

· чрезвычайные доходы.

Для целей бухгалтерского учета организация самостоятельно признает поступления доходами от обычных видов деятельности или прочими поступлениями исходя из требований настоящего Положения, характера своей деятельности, вида доходов и условий их получения.

Классификация доходов на основе ПБУ 9/99
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В соответствии с ПБУ 9/99 операционными доходами  и расходами являются: 

· поступления и расходы, связанные с предоставлением за плату во временное пользование (временное владение и пользование) активов организации;

· поступления и расходы, связанные с предоставлением за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности;

· поступления, связанные с участием в уставных капиталах других организаций (включая проценты и иные доходы по ценным бумагам);

· прибыль, полученная организацией в результате совместной деятельности (по договору простого товарищества);

· поступления от продажи основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), продукции, товаров;

· проценты, полученные за предоставление в пользование денежных средств организации, а также проценты за использование банком денежных средств, находящихся на счете организации в этом банке.

 Внереализационными доходами являются:

· штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров;

· активы, полученные безвозмездно, в том числе по договору дарения;

· поступления в возмещение причиненных организации убытков;

· прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году;

· суммы кредиторской и депонентской задолженности, по которым истек срок исковой давности;

· курсовые разницы;

· сумма дооценки активов;

· прочие внереализационные доходы.

Чрезвычайными доходами считаются поступления, возникающие как последствия чрезвычайных обстоятельств хозяйственной деятельности (стихийного бедствия, пожара, аварии, национализации и т.п.): страховое возмещение, стоимость материальных ценностей, остающихся от списания непригодных к восстановлению и дальнейшему использованию активов, и т.п.

1.2.2. Классификация доходов на основе ПБУ 4/99 «Бухгалтерская отчетность организации»

В ПБУ 4/99 «Бухгалтерская отчетность организации» изложен иной подход к классификации доходов
.

В п. 2 ПБУ 4/99 указывается, что в отчете о прибылях и убытках доходы и расходы «должны показываться с подразделением на обычные и чрезвычайные». В состав обычных доходов включены доходы от продажи товаров, продукции, работ, услуг за вычетом НДС, акцизов и т.п. налогов и обязательных платежей, операционные и внереализационные доходы.

 Столь различные подходы к классификации доходов в нормативных документах одного и того же уровня и утвержденные примерно в одно и то же время, существенно усложняют понимание этих документов и вызывают трудности в учете.
1.2.3.  Иная классификация доходов

Доходы организации могут возникать в результате реализационной деятельности и внереализационных операций. Реализационные доходы подразделяют на систематические и несистематические доходы (прочие операционные).

К реализационным систематическим доходам относят такие, которые возникают в результате основной деятельности. Это доходы от:

· реализации продукции, произведенной самой организацией;

· реализации товаров, приобретенных с прямой целью перепродажи по более высоким ценам;

· оказания услуг и выполнения работ по заказам населения и подрядчиков;

· сдачи имущества в аренду, участия в уставных капиталах других организаций, предоставления за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности, если это является основным видом деятельности для организации.

Реализационные несистематические доходы (прочие операционные) – это доходы, полученные от реализации прочего имущества: ценных бумаг, валютных ценностей, дебиторской задолженности, основных средств, нематериальных активов и другого имущества, использование которого в дальнейшей деятельности нецелесообразно.
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1.3. Значение и роль доходов от обычных видов деятельности

Доходы являются основным фактором рыночной экономики. Как отмечалось выше, доходом от обычных видов деятельности признается выручка от продажи продукции и товаров. Выручка формируется за счет двух основных показателей: прибыли и себестоимости.

Показатели выручка, прибыль, себестоимость, рентабельность являются наиболее важными в  условиях рыночной экономики. Они дают информацию как для внутреннего анализа (осуществляемого работниками предприятия), так и для внешнего анализа (со стороны внешних наблюдателей: потенциальных инвесторов, кредитных учреждений, страховых компаний, налоговой инспекции). Данные показатели находят свое отражение в форме № 2 «Отчет о прибылях и убытках». На западе «Отчет о прибылях и убытках» занимает первое место в бухгалтерской отчетности предприятия, находясь на ступень выше бухгалтерского баланса.

На основании «Отчета о прибылях и убытках» и других форм бухгалтерской отчетности компетентные пользователи делают соответствующие выводы по результатам деятельности экономических субъектов и принимают обоснованные на этих выводах решения.

Выручка напрямую связана с прибылью. Высокая прибыль – залог стабильности, процветания и финансовой устойчивости предприятия. Для обеспечения финансовой устойчивости предприятие должно обладать гибкой структурой капитала, уметь организовать его движение таким образом, чтобы обеспечить постоянное превышение доходов над расходами с целью сохранения платежеспособности и создания условий для самовоспроизводства. Высокий доход (выручка) – это итог грамотного, умелого управления всем комплексом факторов, определяющих результаты хозяйственной деятельности предприятия и способствующие увеличению финансового результата. 

Поэтому далее необходимо рассмотреть категории выручка и прибыль подробнее.

1.3.1. Выручка как основной источник доходов предприятия
Важнейшей категорией учета и анализа доходов предприятия является выручка. Выручка занимает наибольший удельный вес в общем доходе предприятия.

Выручка представляет собой совокупность денежных поступлений за определенный период от результатов деятельности предприятия, и является основным источником  формирования его собственных финансовых ресурсов.

При этом деятельность предприятия можно характеризовать по нескольким направлениям
:

1. выручка от основной деятельности, поступающая от реализации продукции (выполненных работ, оказанных услуг);

2. выручка от инвестиционной деятельности, выраженная в виде финансового результата от продажи внеоборотных активов, реализации ценных бумаг;

3. выручка от финансовой деятельности, включающая результат размещения среди инвесторов облигаций и акций предприятия.

Как принято в странах с рыночной системой хозяйствования, общая выручка складывается из выручки по этим трем направлениям. Однако основное значение в ней отдается выручке от основной деятельности, определяющей весь смысл существования предприятия. Остановимся на этом типе выручки подробнее.

Законодательно закреплены два метода отражения выручки от реализации продукции:

· по отгрузке товаров (выполнению работ, оказанию услуг), когда право собственности на имущество (имущественное право) перешло от продавца к покупателю или заказчик принял выполненные работы (оказанные услуги). Данный метод называется методом начисления.

· по мере оплаты, т.е. по фактическому поступлению средств на денежные счета предприятия. Это кассовый метод отражения выручки.

Несмотря на то, что  законодательством допускается использование обоих методов учета выручки, в зависимости от собственного выбора предприятия, использование первого способа в условиях нестабильной экономики может повлечь большие трудности, т.к. при несвоевременном поступлении денег от плательщика, предприятие может иметь серьезные проблемы, связанные с невозможностью своевременной оплаты налогов, срыв расчетов с другими предприятиями, с возникновением цепочки собственных неплатежей и т.д. Выходом из данной ситуации может стать образование резервов по сомнительным долгам, определяющегося на основе анализа состава, структуры, размера и динамики неплатежей за отчетный период. Метод начисления широко применяется в развитых рыночных странах, т.к. налаженные фондовые и денежные рынки страхуют товаропроизводителей от неплатежей и минимизирует их финансовые риски.

1.3.2. Понятие себестоимости
Себестоимость продукции (работ, услуг) представляет собой стоимостную оценку использованных в процессе производства продукции (работ, услуг) природных ресурсов, средств и предметов труда, услуг других организаций и оплату труда работников. Иными словами, она показывает, во что обходится каждой организации производство и сбыт (реализация) продукции (работ, услуг).

В себестоимости продукции как в синтетическом показатели отражаются все стороны производственной и финансово-хозяйственной  деятельности организации. От уровня себестоимости продукции при прочих неизменных условиях зависит уровень (объем) прибыли. Чем экономнее организация использует свои материальные, трудовые и финансовые ресурсы при изготовлении изделий, выполнении работ и оказании услуг, тем эффективнее производственный процесс, тем больше будет прибыль
.

Управление себестоимостью продукции предприятий – планомерный процесс формирования затрат на производство всей продукции и себестоимости отдельных изделий, контроль за выполнением заданий по снижению себестоимости продукции, выявления резервов ее снижения. Основными элементами системы управления себестоимостью продукции являются прогнозирование и планирование, нормирование затрат, учет и калькулирование, анализ и контроль за себестоимостью. Все они функционируют в тесной взаимосвязи друг с другом.

1.3.3.  Прибыль как конечный результат деятельности предприятия

Прибыль – важнейший показатель, характеризующий финансовый результат деятельности предприятия. По прибыли определяются доля доходов учредителей и собственников, размеры дивидендов и других доходов. Прибыль  является показателем для определения рентабельности собственных и заемных средств предприятия, основных производственных фондов, авансированного капитала. Характеризуя целесообразность  вложений средств в активы данного предприятия и степень умелости его хозяйствования, прибыль является наилучшим измерителем его финансового здоровья. 

Прибыль – это превышение дохода над расходами. Обратное положение называется убытком. С экономической точки зрения прибыль -  это разность между денежными поступлениями и денежными выплатами. С хозяйственной точки зрения – разность между имущественным состоянием предприятия на начало и конец отчетного периода.

Рост прибыли создает финансовую базу для самофинансирования, расширенного воспроизводства, решения социальных и материальных проблем предприятия. За счет прибыли выполняются обязательства перед бюджетом, банками и другими предприятиями и организациями. Таким образом, показатели прибыли становятся важнейшими для оценки производственной и финансовой деятельности предприятий. Они характеризуют степень его деловой активности  и финансового благополучия.

В современной теории учета, прежде всего в англоязычных странах, различают налоговую и экономическую концепцию прибыли.  В связи с этим выделяют бухгалтерскую или балансовую прибыль, как результат от реализации продукции, работ, услуг, материалов и другого имущества и  результаты от внереализационной деятельности,  и налогооблагаемую прибыль. Если отталкиваться от цели, ради которой образовывается предприятие, прибылью  целесообразнее было бы считать только ту часть добавленной стоимости, создаваемую в процессе производственно-хозяйственной деятельности, включающую в себя затраты живого труда и накопления, которая создана в результате реализации продукции, выполнения работ, оказания услуг. Тогда как реализация других активов и внереализационные и прочие операции формируют доход. 
В процессе анализа необходимо изучить состав прибыли от обычной деятельности, ее структуру, динамику и выполнение плана за отчетный год. При изучении динамики прибыли необходимо учитывать инфляционные факторы изменения ее суммы. Для этого выручку необходимо скорректировать на средневзвешенный рост цен на продукцию предприятия в среднем по отрасли, а себестоимость товаров, продукции (работ, услуг) уменьшить на их прирост в результате повышения цен на потребленные ресурсы за анализируемый период.

В анализе используются следующие показатели прибыли: балансовая прибыль, налогооблагаемая прибыль, чистая прибыль
.

Балансовая прибыль включает в себя прибыль от обычных видов деятельности, финансовые результаты от операционных и внереализационных операций и чрезвычайных обстоятельств. Схема формирования  балансовой прибыли представлена на схеме 1.3.
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Схема 1.3.
  Налогооблагаемая прибыль представляет собой разность между прибылью от обычной деятельности и суммой льгот по налогу на прибыль.

Чистая прибыль - это та часть прибыли, которая остается в распоряжении предприятия после уплаты налога на прибыль.

Для того чтобы рассмотреть картину поступления доходов необходимо привести показатели прибыли и порядок их формирования в соответствии с ПБУ 4/99.

1. Валовая прибыль

Выручка от продажи товаров, продукции, работ, услуг

– себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг

2. Прибыль (убыток) от продаж

Валовая прибыль

–  коммерческие расходы

–  управленческие расходы

3. Прибыль (убыток) до налогообложения

Прибыль (убыток) от продаж

+ операционные доходы

– операционные расходы

+ внереализационые доходы

– внереализационные расходы

4. Прибыль (убыток) от обычной деятельности

Прибыль (убыток) до налогообложения

– налог на прибыль и иные аналогичные платежи

5. Чистая прибыль / нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)

Прибыль (убыток) от обычной деятельности

– чрезвычайные доходы

– чрезвычайные расходы

6. Нераспределенная прибыль / убыток отчетного года

2. Нормативные аспекты доходов предприятия.
2.1. Порядок формирования доходов предприятия

Система бухгалтерского учета согласно ПБУ 9/99 «Доходы организации» предусматривает разделение доходов организации в зависимости от их характера, условий получения и направлений деятельности на доходы от обычных видов деятельности, операционные и внереализационные доходы. Причем в бухгалтерском учете доходы, отличные от доходов по обычным  видам деятельности, считаются прочими поступлениями, включая чрезвычайные.


Такое подразделение доходов в учете объясняется необходимостью получения информации о систематических (регулярных) и несистематических доходах организации.


Изложенное выше означает, что с учетом принципа сопоставления расходов организации с ее доходами показатель бухгалтерской прибыли будет отличаться от налоговой.


Данные обстоятельства вносят трудности в учет финансовых результатов, так как содержание показателей формы № 2 «Отчет о прибылях и убытках» будет отличаться в бухгалтерском и налоговом учете.


Так бухгалтерский учет выручки от продажи товаров, продукции, работ, услуг будет отличаться от налогового на величину суммовых разниц. По правилам бухгалтерского учета они включаются в выручку от продаж, а согласно гл. 25 Налогового Кодекса РФ они должны будут включены в состав внереализационных доходов и расходов.

Порядок формирования выручки от реализации в бухгалтерском учете определен Положением по бухгалтерскому учету «Доходы организации» (ПБУ 9/99), утвержденным приказом Минфина РФ от 06.05.99 № 32н. Доходами от обычных видов деятельности (далее – выручка) являются поступления от продажи продукции, товаров, выполнения работ и оказания услуг.

В составе доходов от обычных видов деятельности также могут быть отражены:

· арендная плата;

· лицензионные платежи за пользование объектами интеллектуальной собственности;

· поступления, связанные с участием в уставных капиталах других организаций.

Включение этих доходов в состав выручки от продаж зависит от вида деятельности организаций.

Отражение доходов от обычных видов деятельности в бухгалтерском учете в соответствии с п. 12 ПБУ 9/99 предусматривает ряд условий, соблюдение которых необходимо для признания выручки:

· организация имеет право на получение выручки, вытекающее из конкретного договора или подтвержденное иным соответствующим образом;

· сумма выручки может быть определена;

· есть уверенность в увеличении экономических выгод в результате произведенной в оплату или отсутствует неопределенность в отношении получения активов;

· расходы, которые произведены или будут произведены в связи с этой операцией, могут быть определены.

Если в отношении денежных средств и иных активов, полученных организацией в оплату, не исполнено хотя бы одно из названных условий, то в бухгалтерском учете признается кредиторская задолженность.

На предприятии ГУ МАП Таганрог доходы формируются в следующем порядке, а точнее, доходы классифицируются в соответствии с ПБУ 9/99. Доходы бывают следующих видов:

· доходы от обычных видов деятельности (выручка);

· прочие поступления:

           а) операционные доходы;

           б) внереализационные доходы;

           в) чрезвычайные доходы;

Определения всех доходов были даны в главе 1 данной дипломной работы, поэтому останавливаться на них не будем. Хотелось только отметить, что доходы от обычных видов деятельности подразделяются:

· на доходы от производственной деятельности;

· доходы от оптовой торговли.

Поэтому выручка поступает по двум направлениям, существующим на предприятии.

2.2. Синтетический и аналитический учет доходов от обычных видов деятельности

2.2.1. Синтетический учет доходов от обычных видов деятельности

Счета, на которых имущество организации, ее обязательства и хозяйственные процессы отражаются в обобщенном виде, называются синтетическими. Учет, осуществляемый на синтетических счетах, называется синтетическим. Он ведется только в денежном выражении.

В соответствии с ПБУ 9/99 «Доходы организации» и Планом счетов бухгалтерского учета финансово-хозяйственной деятельности организации и Инструкцией по его применению доходы от обычных видов деятельности отражают на счете 90 «Продажи».

Этот счет предназначен для обобщения информации о доходах и расходах, связанных с обычными видами деятельности организации, а также для определения финансового результата по ним. На этом счете отражается, в частности, выручка и себестоимость по:

· готовой продукции и полуфабрикатам собственного производства;

· работам и услугам промышленного и непромышленного характера;

· покупным изделиям (приобретенным для комплектации);

· строительным, монтажным, проектно-изыскательным, геологоразведочным, научно-исследовательским и другим работам;

· товарам;

· услугам по перевозке грузов и пассажиров;

· транспортно-экспедиционным и погрузочно-разгрузочным операциям;

· услугам связи;

· предоставлению за плату во временное пользование своих активов по договору аренды, прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности, участию в уставных капиталах других организаций (когда это является предметом деятельности организации), и т.д.

На предприятии ГУ МАП Таганрог на этом счете отражается выручка от реализации продукции, товаров, услуг.

Сумма  выручки от продажи продукции, товаров и оказания услуг отражаются по кредиту счета 90 «Продажи» и дебету счета 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками». Одновременно себестоимость проданной продукции, товаров (работ, услуг) списывается с кредита счетов 43 «Готовая продукция», 41 «Товары», 20 «Основное производство» в дебет счета 90 «Продажи».

К счету 90 «Продажи» на предприятии ООО «ТПК СпецКровДизайн» открыты следующие субсчета:

· 90-1 «Выручка»;

· 90-2 «Себестоимость продаж»;

· 90-3 «НДС»;

· 90-6 «Налог с продаж»;

· 90-9 «Прибыль/убыток от продаж».

На субсчете 90-1 «Выручка» учитываются поступления активов, признаваемые выручкой.

На субсчете 90-2 «Себестоимость продаж» учитываются себестоимость продаж, по которым на субсчете 90-1 «Выручка» признана выручка.

На субсчете 90-3 «Налог на добавленную стоимость» учитываются суммы НДС, причитающиеся к получению от покупателя (заказчика).

На субсчете 90-6 «Налог с продаж» учитываются суммы налога, включенные в цену проданной продукции (товаров).

Субсчет 90-9 «Прибыль/убыток от продаж» предназначен для выявления финансового результата от продаж за отчетный месяц.

Записи по субсчетам к счету 90 «Продажи» производятся накопительно в течение отчётного года. Ежемесячно путём сопоставления совокупного дебетового оборота по субсчетам 90-2 «Себестоимость продаж», 90-3 «Налог на добавленную стоимость», 90-6 «Налог с продаж» и кредитового оборота по субсчёту 90-1 «Выручка» определяется финансовый результат от продаж за отчётный месяц. Выведенный финансовый результат ежемесячно (заключительными оборотами) списываются с субсчёта 90-9 «Прибыль (убыток) от продаж» на счёт 99 «Прибыли и убытки». В итоге синтетический счёт 90 «Продажи» сальдо на отчётные даты не имеет.

По окончании отчетного года все субсчета, открытые к счету 90 «Продажи», закрываются внутренними записями на субсчет 90-9 «Прибыль/убыток от продаж»

Синтетический учет в регистрах бухгалтерского учета ведется в журнале-ордере по счету 90 «Продажи».

Журнал-ордер и ведомость по счету 90.1.1.

За I  квартал 2006 года

	Дата
	Документ
	Содержание
	Нач.ост.Деб.
	Нач. остаток кредита
	Деб.Оборот
	62
	Кред.Оборот
	Кон.ост.Деб.
	Кон.ост.Кред.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	22.01.06
	….
	….
	….
	
	
	
	
	
	


2.2.2. Аналитический учет доходов от обычных видов деятельности

Счета, на которых отражаются детальные данные по каждому отдельному виду имущества, обязательств организаций и процессов, называются аналитическими. Учет, осуществляемый на аналитических счетах, называется аналитическим.

Аналитические счета открываются в дополнение к синтетическим с целью их детализации и получения частных показателей по каждому отдельному виду имущества, обязательств организаций и процессов. 

Аналитический учет реализованной продукции на предприятие ГУ МАП Таганрог имеет целью выявить эффективность (рентабельность) реализации отдельных видов или групп продукции (товаров). Эта сложная цель заставляет вести аналитический учет в нескольких разрезах: первое направление – по видам реализуемой продукции, по группам товаров; второе – по формам реализации; третье – по территориальному признаку.

В основном данная информация служит для анализа наиболее прибыльных видов продукции и наиболее благоприятных (эффективных) рынков сбыта продукции и несет она в себе всеобъемлющий характер. Полученная информация наиболее важна для управленческого персонала.

Аналитический учет на предприятии ведется по кредиту счета 90 «Продажи» и в качестве основного показателя берется выручка (нетто) от реализации (за минусом НДС и аналогичных обязательных платежей).

2.3. Налоговый учет доходов
2.3.1. Краткая характеристика  налогового учета доходов

Необходимость стабилизации финансовой системы, обеспечение устойчивого поступления бюджетных доходов, соблюдение налоговой дисциплины как условия качественного выполнения обязательств перед государством физическими и юридическими лицами обусловили выделение налогового учета как отдельной отрасли учета.

Проверка соблюдения методических принципов ведения налогового учета в настоящее время определяется Налоговым кодексом РФ и принятым в соответствии с ним федеральными законами о налогах и сборах (п. 1 ст. 1 НК РФ), а также нормативными актами  о налогах и сборах субъектов РФ (п. 4 ст. 1 НК РФ).

Налоговый учет предназначен для накопления и обработки информации, необходимой для исчисления организациями соответствующих налогов и исполнения обязанности по их уплате в бюджет.

Основные задачи налогового учета в отношении организаций-налогоплательщиков определены п. 1 ст. 23 НК РФ:

· ведение в установленном порядке учета доходов и объектов налогообложения, если такая обязанность предусмотрена законодательством о налогах и сборах;

· представление в налоговый орган по месту учета в установленном порядке налоговых деклараций, бухгалтерской отчетности а также документов, необходимых для исчисления и уплаты налогов.

Согласно п. 1 ст. 38 НК РФ объектами налогового учета являются:

· факты хозяйственной деятельности по реализации товаров (работ, услуг);

· активы, прибыль, доходы;

· стоимость реализованных товаров (выполненных работ, оказанных услуг);

· иные объекты, имеющие стоимостную, количественную или физическую характеристики, если с наличием таких объектов у налогоплательщика законодательство о налогах и сборах связывает возникновение обязанности по уплате налога.

Следует отметить, что каждый налог имеет самостоятельный объект налогообложения, определяемый в соответствии с положениями и нормами НК РФ.

Ст. 313 НК РФ определено, что «система налогового учета организуется налогоплательщиком самостоятельно исходя их последовательности применения норм и правил налогового учета». Порядок и организация ведения налогового учета устанавливается налогоплательщиком в учетной политике для целей налогообложения, в которой должны быть оговорены следующие моменты:

· выбранные организацией способы формирования налоговой базы (по каждому виду налога указывается конкретный способ формирования налоговой базы);

· схема ведения налогового учета;

· формы регистров налогового учета и порядок отражения в них аналитических данных;

· порядок определения расходов, учитываемых для целей налогообложения;

· порядок определения даты реализации в целях начисления отдельных видов налогов;

· вариант определения выручки от продажи товаров, продукции, работ, услуг;

· способ ведения раздельного учета затрат для целей возмещения НДС;

· виды деятельности, по которым обеспечивается раздельный учет затрат (в части НДС);

· базы распределения общехозяйственных и других косвенных налогов по видам деятельности.

2.3.2. Налоговый учет доходов от реализации

В соответствии со ст. 249 Налогового кодекса РФ доходом от реализации признаются выручка от реализации товаров (работ, услуг) как собственного производства, так и ранее приобретенных, выручка от реализации имущественных прав.

Выручка от реализации определяется исходя из всех поступлений, связанных с расчетами за реализованные товары (работы, услуги) или имущественные права, выраженные в денежной и (или) натуральной формах. В зависимости от выбранного налогоплательщиком метода признания доходов и расходов поступления, связанные с расчетами за реализованные товары (работы, услуги) или имущественные права, признаются для целей настоящей главы в соответствии со статьей 271 или статьей 273 настоящего Кодекса.

При определении доходов от реализации из них исключаются суммы налогов, предъявленные налогоплательщиком покупателю (приобретателю) товаров (работ, услуг, имущественных прав). К такого рода налогам, исключаемым из сумм доходов, относятся налог на добавленную стоимость, акциз и налог с продаж.

При признании выручки от реализации в качестве доходов для целей налогообложения применяются два метода:

· метод начисления;

· кассовый метод.

Порядок признания доходов по методу начисления установлен ст. 271 НК РФ.

Порядок признания доходов при кассовом методе установлен ст. 273 НК РФ.

Основным принципом налогового учета, в том числе и учета операций реализации товаров (работ, услуг) собственного производства, является группировка данных первичных учетных документов в аналитические регистры налогового учета в соответствии с требованиями налогового законодательства. Для ведения налогового учета операций реализации продукции (товаров, работ, услуг) Министерством Российской Федерации по налогам и сборам предложены различные регистры (система налогового учета рекомендована МНС России для исчисления прибыли в соответствии с нормами главы 25 НК РФ).
2.3.3. Формы налоговых регистров по учету доходов

Регистр учета операций выбытия имущества, работ, услуг, прав используется для обобщения информации об операциях выбытия и формирования сумм доходов от реализации. Записи производятся по каждому факту утраты организацией права собственности на имущество, передачи прав, выполнения работ, оказания услуг на основании данных первичных учетных документов.

Регистр учета поступлений денежных средств формируется для обобщения информации о поступлении в организацию денежных средств. Записи производятся по каждому факту поступления денежных средств на расчетный счет организации или кассу.

Записи в регистры учета операций по движению дебиторской (кредиторской) задолженности производятся по всем фактам возникновения и погашения дебиторской (кредиторской) задолженности по любым основаниям с начала налогового периода до отчетной даты.

Регистр учета расчетов с бюджетом формируется для обобщения информации о состоянии расчетов с бюджетом. Записи производятся по каждому факту начисления и перечисления в бюджет сумм налога (сбора).

Регистр учета доходов текущего периода формируется для обобщения информации об операциях получения доходов отчетного (налогового) периода, используемой при заполнении декларации по налогу на прибыль организаций. Ведение регистра должно обеспечивать возможность группировки доходов по их видам.

При признании доходов от реализации методом начисления порядок записей в аналитические регистры налогового учета устанавливается в зависимости от условий передачи покупателю (потребителю) продукции (работ, услуг) собственного производства: в счет погашения ранее полученных авансов или с последующей оплатой.

Статьей 316 НК РФ определено, что если цена реализуемой продукции (работ, услуг), имущественных прав выражена в валюте иностранного государства, сумма выручки от реализации пересчитывается в рубли на дату реализации. Доходы от реализации определяются как произведение суммы, выраженной в иностранной валюте, на курс рубля к иностранной валюте на дату реализации. В этом случаи в аналитических регистрах налогового учета приводятся показатели, отражающие признак операции в иностранной валюте.

Показатели данного регистра формируются на основании первичных документов (приходного кассового ордера или выписки с расчетного счета в банке), договоров купли-продажи и поставки. Графа 5 заполняется при получении средств в иностранной валюте, ее показатели используются для расчета курсовых разниц.

Наряду с регистром учета поступления денежных средств одновременно формируется записи в регистре учета расчетов с бюджетом и регистре учета операций по движению кредиторской задолженности.
Табл. 2.5.

Регистр учета расчетов с бюджетом

За 1 квартал 2003 г.

	Вид налога

(сбора)
	Дата начисления
	Сумма налога (сбора)
	Срок уплата
	Общая начисление сумма налога (сбора)
	Дата фактического перечисления
	Перечисленная сумма налога (сбора)
	Общая перечисленная сумма налога (сбора)
	Сумма списанной (уменьшенной) задолженности перед бюджетом
	Сумма недоимки (переплаты)
	Пени
	Общая сумма пени

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	НДС
	31.01.06
	
	20.02.06
	
	
	
	
	
	
	
	


Показатель графы 4 данного регистра формируется на основании данных регистра учета поступлений денежных средств. В графах 2 и 4 регистра указываются сроки, установленные налоговым законодательством.

Табл. 2.6.

Регистр учета операций по движению кредиторской задолженности

За 1 квартал 2003 г.

	Дата операции
	Наименование операции
	Дата начала течения срока исковой давности
	Порядок расчетов
	Сумма возникшей задолженности
	Сумма НДС по возникшей задолженности
	Курсовая (суммовая) разница по возникшей задолженности
	Сумма НДС по суммовой разнице
	Дата погашения (списания)
	Основание для списания
	Сумма погашенной списанной задолженности
	Сумма НДС погашенной (списанной) задолженности
	Сумма погашенной задолженности
	Сумма НДС по непогашенной задолженности

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14

	22.01.06
	Полученные авансы
	15.01.06
	В руб.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


В качестве даты операции в регистре отражается дата возникновения задолженности в соответствии с показателями регистра учета поступлений денежных средств. Дата начала течения срока исковой давности определяется на основании условий договора и (или) в соответствии с требованиями законодательства. Показатели граф 7 и 8 формируются в том случае, если кредиторская задолженность выражена в иностранной валюте или в условных единицах. На момент отгрузки продукции покупателю делаются последовательно записи в регистре учета операций выбытия имущества (табл. 2.7.) и регистре учета операций по движению кредиторской задолженности (табл. 2.6.). 
Табл. 2.7.

Регистр учета операций выбытия имущества, работ, услуг, прав

За 1 квартал 2006 г.

	Дата операции
	Условия выбытия
	Вид дохода
	Основание выбытия
	Наименование выбывающего объекта
	Сумма руб.
	Количество

М2

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	22.01.06
	В счет погашения полученных авансов
	Выручка от реализации услуг
	Договор № .. от 15.01.06, счет-фактура № .. от 25.01.06
	
	
	


Табл. 2.8.

Регистр учета доходов текущего периода

За 1 квартал 2003 г.

	Дата операции
	Вид дохода
	Сумма
	Общая сумма по виду дохода

	1
	2
	3
	4

	25.01.06
	Доход от реализации продукции (товаров) собственного производства
	
	


Показатели графы 4 регистра (табл. 2.8.) используется при заполнении листа 02 и приложения 1 к листу 02 декларации по налогу на прибыль организации.

В том случае, если по условию договора поставки (купли-продажи) право собственности на продукцию переходит на момент ее отгрузки покупателю с последующей оплатой, последовательность записей в регистры налогового учета будет следующей: регистр учета операций выбытия имущества, работ, услуг, прав; регистр учета расчетов с бюджетом; регистр учета операций по движению дебиторской задолженности; регистр учета доходов текущего периода.

По мере поступления денежных средств от покупателя производятся записи в регистр учета поступления денежных средств и в регистр учета операций по движению дебиторской задолженности.

Рассмотренный мной метод ведения налогового учета является автономным, основанный на данных налоговых регистров, которые были предложены МНС России. Существует и другой метод ведения налогового учета, основанный на данных бухгалтерского учета. В настоящее время бухгалтерия предприятия ГУ МАП Таганрог стоит перед выбором метода ведения налогового учета. Собирается информация с целью дальнейшего выбора ведения налогового учета, в сторону автономного налогового учета или основанного на данных бухгалтерского учета.

Методические рекомендации по применению главы 25 НК РФ «Налог на прибыль организаций» разъясняют, что данные налогового учета могут быть получены из регистров бухгалтерского учета. Это возможно, если порядок группировки и учета объектов и хозяйственных операций для целей налогообложения, предусмотренный статьями главы 25, соответствует порядку группировки и отражения в бухгалтерском учете, установленному правилами бухгалтерского учета. 

Следовательно, если порядок признания доходов от реализации продукции (работ, услуг) и в бухгалтерском, и в налоговом учете одинаков, налоговая база по операциям реализации продукции (работ, услуг) собственного производства может формироваться на основании аналитических регистров бухгалтерского учета.

Согласно положению по бухгалтерскому учету «Доходы организации» (ПБУ 9/99) поступления, связанные  с выполнением работ, оказанием услуг (выручка), увеличиваются на величину суммовой разницы, возникающей в случаях, когда оплата производится в рублях в сумме, эквивалентной сумме в иностранной валюте (условных денежных единицах).

В отличие от правил бухгалтерского учета, в налоговом учете суммовые разницы должны быть учтены в составе внереализационных доходов. В этих условиях показатели бухгалтерского учета операций, связанных с продажей продукции (работ, услуг), должны быть скорректированы в налоговом учете на величину суммовых разниц.

Для того чтобы заполнить регистры налогового учета необходимо воспользоваться справкой бухгалтера, которая называется «Выручка от реализации товаров (работ, услуг)». Справка необходима для исключения из выручки от продаж продукции по данным бухгалтерского учета суммовых разниц и определения той суммы выручки от реализации согласно требованиям налогового законодательства.

Табл. 2.9.

Бухгалтерская справка  № 1 «Выручка от реализации продукции товаров (работ, услуг) за отчетный (налоговый) период»
	Оплата
	Выручка по данным бухгалтерского учета
	В т.ч.

НДС
	Суммовая разница
	НДС в суммовой разнице
	Суммовая разница без НДС
	Выручка от реализации без учета НДС и 
уммовой разницы

	Дата
	Сумма
	Дата
	Сумма
	
	
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6 (гр. 4-2)
	7
	8 (гр. 6-7)
	9 (гр. 4-5-8)

	
	
	
	
	
	
	
	
	


Табл. 2.10

Регистр учета доходов текущего периода

За 1 квартал 2003 г.

	Дата операции
	Вид дохода
	Сумма
	Источник информации

	1
	2
	3
	4

	25.01.06
	Доход от реализации продукции (товаров) собственного производства
	…
	Бухгалтерская справка


Табл. 2.11.

Регистр учета внереализационных доходов текущего периода

За 1 квартал 2003 г.

	Дата операции
	Вид дохода
	Сумма
	Источник информации

	1
	2
	3
	4

	25.03.06
	Доход от реализации продукции (товаров) собственного производства
	…
	Бухгалтерская справка


Таким образом, имеется реальная возможность для получения данных о доходах организации для целей налогообложения непосредственно из бухгалтерских регистров. Более того, информация, накопленная в бухгалтерской справке «Выручка от реализации товаров (работ, услуг) за отчетный налоговый период», может служить основанием для формирования показателей декларации по налогу на прибыль организации.

2.3.4. Отражение некоторых операций связанных с поступлением доходов в бухгалтерском и налоговом учете

Учет предоплаты, авансов.

В соответствии с п. 3 ПБУ 9/99 «Доходы организации» не признаются доходами для целей бухгалтерского учета поступления в виде предварительной оплаты и авансов в счет оплаты продукции, товаров, работ, услуг. В налоговом учете эти поступления не учитываются только организациями, определяющими доходы и расходы по методу начисления (подп. 1 п. 1 ст. 251 НК РФ).

Расчеты неденежными средствами.

В бухгалтерском учете величина выручки при исполнении обязательств неденежными средствами принимается в бухгалтерском учете по стоимости товаров (ценностей), полученных или подлежащих к получению, исходя из цены, по которой в сравнимых обстоятельствах обычно организация определяет стоимость аналогичных товаров (ценностей). При невозможности установить стоимость полученных товаров (ценностей) величина поступлений или дебиторской задолженности определяется стоимостью продукции (товаров), переданной или подлежащей передаче организацией, рассчитанной исходя из цены, по которой в сравнимых обстоятельствах обычно организация определяет выручку в отношении аналогичной продукции (п. 6.3 ПБУ 9/99).

Для целей налогообложения доходы, полученные в натуральной форме в результате реализации, товаров, работ, услуг, имущественных правя, учитываются исходя из цены сделки (п. 4 ст. 274 НК РФ). При этом следует учитывать общие принципы определения цены товаров, работ и услуг для целей налогообложения, установленные ст. 40 НК РФ.

Учет суммовых разниц.

Для целей бухгалтерского учета, согласно п. 6.6 ПБУ 9/99, величина поступлений определяется с учетом суммовых разниц, возникающих в случаях, когда оплата производится в рублях в сумме, эквивалентной сумме в иностранной валюте (условных денежных единицах), исчисленной по официальному курсу на дату принятия к бухгалтерскому учету, и рублевой оценкой этого актива, исчисленной по официальному курсу на дату признания выручки в бухгалтерском учете.

Налоговый кодекс определяет суммовую разницу, как разницу, возникающую у налогоплательщика, когда сумма возникших обязательств и требований, исчисленная по установленному соглашением сторон курсу условных денежных единиц на дату реализации (оприходования) товаров (работ, услуг), имущественных прав, не соответствует фактически поступившей (уплаченной) сумме в рублях. Суммовые разницы для целей налогообложения включаются в состав внереализационных доходов (п. 11.1 ст. 250 НК РФ) и расходов (п. 5.1 ст. 265 НК РФ). Если налогоплательщик использует метод начисления, выручка от реализации пересчитывается в рубли на момент перехода права собственности, и ее величина в последствии не изменяется.
Операции не являющиеся доходами.

Действующая законодательная база, нормативные документы по бухгалтерскому учету и налогообложению по разному подходят к определению операций, не являющихся доходами хозяйствующего субъекта.

Табл. № 2.12.

	Для целей бухгалтерского учета
	Для целей налогового учета

	Не являются доходами
	Не являются доходами
	Доходы не учитываемые при определении налогооблагаемой базы

	1
	2
	3

	Суммы НДС, акцизов, налога с продаж, экспортных пошлин и иных аналогичных обязательных платежей (п. 3 ПБУ 9/99)
	Суммы налогов, предъявленные в соответствии с настоящим Кодексом налогоплательщиком покупателю (приобретателю) товаров, работ, услуг, имущественных прав (подп. 2 п. 1 ст. 248 НК РФ)
	

	Средства поступившие

по договорам комиссии, агентским и иным аналогичным договорам в пользу комитента, принципала и т.п. (п. 3 ПБУ 9/99)
	
	Средства, поступившие комиссионеру, агенту, поверенному по договору комиссии (агентскому и др.) в пользу комитента, принципала, доверителя (подп. 9 п. 1 ст. 251 НК РФ)

	Залог, если договором предусмотрена передача заложенного имущества залогодержателю (п. 3 ПБУ 9/99)
	
	 Имущества, имущественных прав, которые получены в форме залога или задатка в качестве обеспечения обязательств (подп. 2  п. 1 ст. 251 НК РФ)

	Средства, полученные в задаток (п. 3 ПБУ 9/99)
	
	

	Поступления в погашение кредита, займа, предоставленного заемщику (п. 3 ПБУ 9/99)
	
	Средства, полученные по договорам кредита и займа; суммы, полученные в погашение заимствований (подп. 10 п. 1 ст. 251 НК РФ)

	Вклады участников (собственников) имущества (п. 2 ПБУ 9/99)
	
	Имущество и имущественные права, полученные в счет вклада в уставный капитал (подп. 3 п. 1 ст. 251 НК РФ)


2.4. Доходы, согласно Трудовому кодексу  РФ и коллективному договору

(на примере МАП Таганрог)
Учёт труда и заработной платы по праву занимает одно из центральных мест в системе бухгалтерского учета на любом предприятии. Труд является важнейшим элементом издержек производства и обращения.

Заработная плата - основной источник дохода рабочих и служащих, с её помощью осуществляется как важнейший экономический рычаг управление экономикой.

Главным законодательным документом, имеющим в своём составе статьи посвященные труду, является Конституция РФ.

В соответствии с Конституцией РФ - каждый имеет право на труд, который он свободно выбирает или на который свободно соглашается, право распоряжаться своими способностями к труду, выбирать профессию и род занятий, а также право на защиту от безработицы. Принудительный труд запрещен.

Кодекс законов о труде РФ является основным сборником законодательных актов и регулирует трудовые отношения всех работников.

В РФ законодательно устанавливается размер минимальной месячной оплаты труда работников всех видов предприятий.

Трудовые работы каждого работника, независимо от вида предприятия, определяются его личным трудовым вкладом с учетом конечных результатов работы предприятия, регулируются налогами и максимальными размерами законодательно не регулируются.

В настоящее время в МАП Таганрога работают 398 человек, из них управленческого персонала 50 человек.

Все взаимодействия МАП с работниками регулируется действующим Трудовым кодексом РФ  и коллективным договором, в соответствии с которыми
 :

Устанавливается пятидневная рабочая неделя с двумя выходными днями.

- Для отдельных категорий работников МАП предусматривается ненормированный рабочий день .

- Нормальная продолжительность рабочего времени 40 часов в неделю при 8- часовом рабочем дне.

Для работников инспекции государственного портового надзора, диспетчерской службы, членов экипажей портового флота, лоцманов продолжительность ежедневной работы (смены) определяется графиками сменности, утвержденными Администрацией порта по согласованию с Профкомом. Графики работы доводятся до сведения работников не позже, чем за месяц до их введения.

Вводится поквартальный суммированный учет рабочего времени для следующих должностей:

- государственный инспектор ИГПН; 

- радиооператоры Узла связи;  

- зам. главного диспетчера и диспетчеры;

Для членов экипажей судов портового флота и лоцманов вводится суммированный учет рабочего времени с учетным периодом год.

Рабочее время плавсостава судов портового флота регулируется «Положением о рабочем времени и времени отдыха плавсостава судов морского флота», утвержденного постановлением Минтруда № 11 от 02.02.1996г.

Для всех работников устанавливается время для обеда и отдыха продолжительностью 48 минут. Очередность предоставления оплачиваемых отпусков определяется ежегодно в соответствии с графиком отпусков. Работникам, занятым на работах с вредными и опасными условиями труда предоставляется дополнительный оплачиваемый отпуск. Оплата труда производится в соответствии с « Положением об оплате и стимулировании труда работников Морской администрации порта Таганрога». 

МАП самостоятельно определяет системы, формы, порядок размер оплаты труда всех работников, включая поощрительные выплаты, доплаты и надбавки в соответствии с действующим законодательством в пределах предусмотренной Службой морского флота сметы на эти цели, исходя из квалификации работников, сложности, объема, количества, качества и условий выполняемой работы, а также степени участия работников в получении конечных результатов деятельности МАП.

Учёт труда и заработной платы по праву занимает одно из центральных мест в системе бухгалтерского учета на любом предприятии. Труд является важнейшим элементом издержек производства и обращения.

В МАП действует повременная система оплаты труда на основе должностных окладов. Должностные оклады работников устанавливаются штатным расписанием, утверждаемым РосМорфлотом. Для расчета заработка при повременной оплате труда применяют количество фактически отработанного времени и тарифную ставку. Поэтому табель учета использования рабочего времени является основным документом для начисления заработной платы. Документом, по которому производят выплату заработной платы, за месяц и которая служит для определения суммы заработной платы, подлежащей выдаче на руки работникам является расчётно - платежная ведомость. Начисление заработной платы производится на основании данных первичных документов по учету выработки, фактически отработанного времени, доплатных листков. Одновременно производится расчет всех удержаний из заработной платы и определяется сумма ,подлежащая к выдаче. На основании приказов или распоряжений руководителя предприятия бухгалтер открывает на каждого работника лицевой счет. В нем указываются справочные данные о работнике и накапливаются все сведения о начисленных суммах и удержаний из заработной платы за каждый месяц. Лицевой счет является справкой для начисления пенсий, пособий, подсчета среднего заработка для расчета отпускных, оплаты больничного листа, выплаты компенсации при увольнении. Различают основную и дополнительную оплату труда. Под основной заработной платой принято понимать:

- выплаты за отработанное время, за количество и качество выполненных работ ;

- доплаты за сверхурочные работы, за работу в ночное время и в праздничные дни и другие;

- премии, премиальные надбавки;

Дополнительная заработная плата включает выплаты, за не проработанное время, предусмотренные законодательством о труде и коллективным договором:

- оплата времени отпусков,

- времени выполнения государственных и общественных обязанностей,

- льготных часов подростка,

- выходного пособия при увольнении.

В МАП применяются следующие виды доплат :

-  за работу в ночное время-40% должностного оклада за каждый час работы с 22 часов до 6 часов. При этом время перерыва для отдыха и питания не учитывается.

-   за работу в выходные или нерабочие праздничные дни - в размере одинарной дневной или часовой ставки сверх оклада, если работа в этот день производилась в пределах месячной нормы рабочего времени, и в размере двойной часовой или дневной ставки сверх оклада, если работа производилась сверх месячной нормы.

-  за выполнение, наряду со своей основной работой, обязанностей временно отсутствующего работника - доплата устанавливается приказом начальника МАП. В случае возложения исполнения обязанностей временного отсутствующего работника на нескольких работников, размер общей доплаты не должен превышать 100% оклада замещаемого работника.

-   за совмещение профессий устанавливается приказом начальника МАП в случае выполнения наряду со своей основной работой, обусловленной трудовым договором, дополнительной работы по другой профессии, данное положение распространяется и на штатных заместителей и начальников отделов, выполняющих дополнительную работу по другой профессии.

-   за увеличения объема выполняемых работ — устанавливается приказом начальника МАП. 

В МАП применяются следующие виды надбавок:

-   за классность - выплачивается ежемесячно водителям легковых автомобилей, микроавтобусов в следующих размерах:

· водителям, имеющим в водительском удостоверении разрешающие отметки категории В, С, Е, и Д - 25% установленной тарифной ставки за отработанное в качестве водителя время.

· водителям, имеющим в водительском удостоверении разрешающие отметки категории В, С, Е, или только - 10% установленной тарифной ставки за отработанное в качестве водителя время.

-   за профессиональное мастерство, сложность, напряженность в работе, высокие достижения в труде, работу с вредными условиями труда, работу с секретными документами и специальный режим работы - устанавливаются приказом начальника МАП в пределах утвержденного фонда оплаты труда руководящим работникам, высококвалифицированным специалистам и служащим.
2.5. Доходы государственного учреждения, согласно ГК РФ.

Гражданский Кодекс РФ, предоставив Государственному учреждению право на занятие предпринимательской деятельностью, законодательно не определил правовую природу доходов, полученных учреждением от занятия такой деятельности, и приобретенных за счет этих доходов имущества.

Исторически, вопрос о судьбе указанных доходов и имущества впервые был обозначен в Положении о внебюджетных средствах учреждений, состоящих на государственном бюджете СССР. Данным Положением допускалась самостоятельная хозяйственная деятельность учреждений при наличии разрешения, выдаваемого в зависимости от источника финансирования Минфином СССР или Советами Министров союзных республик (п. 5). Бюджетные учреждения могли расходовать заработанные средства в пределах утвержденных смет и фактического поступления доходов по каждому виду специальных средств. Передвижение сметных назначений из сметы одного вида специальных средств в смету другого вида специальных средств не допускалось. Установленные по утвержденным сметам специальных средств суммы превышения доходов над расходами должны были вноситься бюджетными учреждениями в доход соответствующего бюджета, если законодательством СССР не было установлено иное направление этих сумм (п. 9). На смену жестким установкам Законом «О собственности в РСФСР» были введены либеральные правила, согласно которым учреждения, осуществляющие с согласия собственника предпринимательскую деятельность, в случаях, предусмотренных законодательством РСФСР, приобретали право на самостоятельное распоряжение доходами от такой деятельности и имуществом, приобретенным за счет этих доходов (п. 4 ст. 5). Основы гражданского законодательства Союза ССР и республик 1991 г. не только воспроизвели вышеуказанную норму Закона «О собственности в РСФСР», но и установили правовой режим данного имущества: право полного хозяйственного ведения (ст. 48).

В Гражданском Кодексе РФ правовая неопределенность о виде правового режима вышеуказанных доходов и имущества по действующему законодательству вызвала целую палитру взглядов. Так, одни авторы полагают, что доходы, полученные учреждением от разрешенной деятельности, и приобретенное за счет этих доходов имущество, закрепляются за ним на праве оперативного управления, другие – на праве хозяйственного ведения. Н.В. Козлова при этом полагает, что объем права хозяйственного ведения учреждения несколько расширен по сравнению с режимом хозяйственного ведения, установленным для государственных и муниципальных унитарных предприятий, поскольку в данном случае нет законодательных ограничений в отношении объектного состава имущества, которым может самостоятельно распоряжаться учреждение. 

Ряд авторов считает, что указанные доходы и имущество закрепляются за учреждением на особом вещном праве, не укладывающемся ни в рамки права оперативного управления, ни в рамки права хозяйственного ведения. И называют данное право – правом самостоятельного распоряжения учреждением своими доходами. Сторонники данной точки зрения исходят из того, что перечень вещных прав, закрепленный в ст. 216 ГК РФ, является открытым. Этот вывод базируется на том, что в статье 216 при перечислении вещных прав содержится формулировка – «в частности». С данным утверждением, безусловно, нельзя не согласиться. Однако это не доказательство того, что именно анализируемое право законодатель рассматривает в качестве нового вещного права.

Отдельные авторы полагают, что доходы и имущество, полученные учреждением за счет осуществления разрешенной предпринимательской деятельности, закрепляются за ним на праве собственности. Так, например, М.В. Токмовцева
 свой вывод основывает на анализе пункта 3 ст. 120 ГК РФ. Данная норма и позволяет, на взгляд автора, отступать от тех характеристик имущественных прав образовательных учреждений, которые даны в ст. 296 и 298 ГК РФ. Более того, она полагает, что на праве собственности у учреждения находятся также и денежные средства, имущество и иные объекты собственности, переданные ему физическими и юридическими лицами в форме дара, пожертвования или по завещанию, продукты интеллектуального и творческого труда, являющиеся результатом деятельности высшего учебного заведения. 

Е.В. Богданов, придерживаясь аналогичной точки зрения, в то же время полагает, что право собственности на указанное имущество возникает и у учредителя. Однако правомочия собственника и учредителя в части права собственности различны. Свою позицию автор объясняет с позиции двойной собственности, для которой характерным является то, что на одно и то же имущество есть два полных собственника. Практическое значение данного вывода, на его взгляд, заключается в том, что можно обосновать ответственность учреждения, прежде всего, своим имуществом, т.е. доходами, полученными от разрешенной предпринимательской деятельности и приобретенным за счет этих доходов имуществом. Только при нехватке указанного имущества учреждение будет нести ответственность денежными средствами, предоставленными ему создателем, при их недостаточности к субсидиарной ответственности будет привлечен сам собственник учреждения.

В.П. Мозолин, с одной стороны, считает, что правовой режим доходов и имущества, приобретенного учреждением за счет осуществления разрешенной предпринимательской деятельности, значительно приближен к режиму, свойственному праву собственности. Но, с другой стороны, анализируя п. 2 ст. 299 ГК РФ приходит к выводу, что учреждения лишены права быть собственниками какого-либо имущества, находящегося в их владении, пользовании и распоряжении
. Вопрос о режиме доходов и имущества, приобретенных учреждением в результате осуществления разрешенной предпринимательской деятельности, имеет не столько теоретическое, сколько практическое значение. От того, какой режим будет установлен на данное имущество и доходы, будет и решаться вопрос об ответственности учреждения по его обязательствам. Данный вопрос в настоящий момент, можно даже сказать, приобретает политический характер: законодательные предложения о замене учреждения на иные организационно-правовые формы, в том числе обосновываются и нежеланием государства отвечать по предпринимательским обязательствам учреждений. Для самосохранения и дальнейшего развития учреждения вынуждены вступать в несвойственные им отношения. В то же время, осуществляя предпринимательскую деятельность, учреждение должно понимать всю меру ответственности за свои действия. В этой ситуации, как  представляется, наиболее правильным решением будет распространить на доходы и имущество, приобретенные учреждением за счет разрешенной предпринимательской деятельности, режим права хозяйственного ведения. Так как именно при таком режиме вещного права учреждения смогут самостоятельно распоряжаться этим имуществом (за исключением недвижимого имущества) и денежными средствами и, кроме того, нести самостоятельную имущественную ответственность по своим предпринимательским обязательствам. При подобном решении проблемы совершенно нет необходимости придумывать новые организационно-правовые формы  взамен учреждений. 

Предложение об установлении режима права хозяйственного ведения на доходы и имущество, приобретенные учреждением от разрешенной предпринимательской деятельности, также как и другие, подвергается в юридической литературе критике. В частности, И.В. Ершова указывает, что данный подход неверен, так как законодательством точно определены субъектный состав и содержание права хозяйственного ведения. Субъектами такого права выступают государственные и  муниципальные унитарные предприятия, которые не только распоряжаются, но и владеют, пользуются имуществом в пределах, определяемых ГК РФ. Данное замечание совершенно справедливо, но законодательство не находится в статике, оно имеет свойство изменяться, совершенствоваться, что и предстоит в отношении исследуемого института. 

Неопределенность в вопросе о правовом режиме имущества и доходов, полученных учреждением от разрешенной предпринимательской деятельности, самым непосредственным образом сказалась на судебной практике. В одних случаях суд признавал, что данные имущество и доходы находятся на праве собственности учредителя; в других случаях – на праве собственности учреждения.

Высший Арбитражный Суд РФ до настоящего времени так и не выразил свое отношение к спорной ситуации о режиме вещного права на имущество и доходы, приобретенные учреждением от разрешенной учредительными документами деятельности. Но в п. 10 Пленума ВАС РФ «О некоторых вопросах практики разрешения споров, связанных с защитой права собственности и других вещных прав» разъяснено, что согласно ст. 298 ГК РФ государственные и муниципальные учреждения вправе самостоятельно распоряжаться доходами, полученными от разрешенной собственником предпринимательской деятельности, и приобретенным на эти доходы имуществом в случае, если доходы и имущество учитываются на отдельном балансе. Поэтому при разрешении споров следует исходить из того, что доходы и приобретенное на эти доходы имущество, учитываемые на отдельном балансе, не могут быть изъяты у учреждений по решениям Комитетов по управлению имуществом или других государственных и муниципальных органов, в том числе и в тех случаях, когда они не используются или используются не по целевому назначению.

Таким образом, косвенно можно предположить, что ВАС РФ рассматривает указанные доходы и имущество как находящиеся у учреждения на праве хозяйственного ведения. Но, с другой стороны, в постановлении Пленума ВАС РФ не рассмотрен вопрос о судьбе недвижимого имущества, приобретенного учреждением за счет доходов от ведения предпринимательской деятельности. Можно ли здесь применить по аналогии п. 2 ст. 295 ГК РФ или учреждение имеет право распоряжаться недвижимым имуществом без согласия собственника? Являясь сторонником точки зрения, что доходы и имущество, приобретенное за счет приносящий доход деятельности, закрепляются за учреждением на праве хозяйственного ведения, полагаем, что в отношении недвижимого имущества должен применяться режим, аналогичный предусмотренному в п. 2 ст. 295 ГК РФ.

Вопрос о правовом режиме доходов и имущества, приобретенного за счет этих доходов учреждением, усложняет бюджетное законодательство. Как выше было сказано, все доходы бюджетного учреждения, полученные как из бюджета и государственных внебюджетных фондов, так и от осуществления предпринимательской деятельности, в том числе доходы от оказания платных услуг, другие доходы, получаемые от использования государственной или муниципальной собственности, закрепленной за бюджетным учреждением на праве оперативного управления, и иной деятельности в полном объеме учитываются в смете доходов и расходов бюджетного учреждения. В связи с тем, что в смете доходов и расходов бюджетного учреждения отражаются все доходы учреждения (как бюджетные, так и внебюджетные), отдельные авторы полагают, что налицо противоречие между ГК РФ и БК РФ (ст. 161). В соответствии со ст. 298 ГК РФ доходы, полученные от разрешенной предпринимательской деятельности, и приобретенное за счет этих доходов имущество поступают в самостоятельное распоряжение учреждения и учитываются на отдельном балансе. В отличие от данного правила БК РФ предусматривает единую смету для всех доходов и расходов бюджетного учреждения1. Однако в указанных нормах ГК РФ и БК РФ речь идет о совершенно самостоятельных финансовых документах (смета доходов и расходов, отдельный баланс), а в связи с этим вывод о коллизии законов ошибочен. Смета представляет собой финансовой план доходов и расходов бюджетного учреждения на предстоящий период, а бухгалтерский баланс является одной из форм отчетности о финансово-хозяйственной деятельности учреждения. 

Если учреждение осуществляет приносящую доход деятельность, то при определении субъектов ответственности и объема их ответственности возникают определенные сложности. Это обусловлено рядом причин. Во-первых, тем, что в законе, как выше было сказано, не определен правовой режим доходов и имущества, приобретенных учреждением от занятия разрешенной учредительными документами предпринимательской деятельности; во-вторых, отсутствием в бюджете соответствующих средств; в-третьих, противоречиями между нормами гражданского, процессуального, бюджетного и образовательного законодательства. 

Вышеизложенное свидетельствует о том, что вопрос о судьбе доходов и имущества, приобретенного за счет осуществления приносящей доход деятельности, требует своего быстрого разрешения на законодательном уровне. Наиболее соответствует сущности данных доходов и имущества, как нам представляется, режим права хозяйственного ведения. При таком режиме приобретенное имущество за счет доходов от разрешенной предпринимательской деятельности могло бы стать объектом взыскания по предпринимательским обязательствам учреждения. Собственник, в свою очередь, был бы освобожден от ответственности по данным обязательствам. Это заставило бы учреждения более ответственно подходить к заключению предпринимательских договоров. 

3. Анализ распределения доходов ГУ МАП Таганрог.
Общая характеристика.
 Близость Таганрога к крупным промышленным районам Юга и Центра России (через Волго-Донскую водную, ж/д и а/м транспортные системы), производителям сельхозпродукции развитого региона Юга России, наличие разветвленных транспортных связей практически с любым регионом России, возможность выхода в Черное, Азовское, Средиземное, Балтийское, Северное и др. моря Мирового океана обеспечивают Таганрогскому порту широкие перспективы для перевалки промышленных и сельскохозяйственных грузопотоков в обоих направлениях.
      Как отмечалось во Введении моей дипломной работы, До начала 90-х годов основные российские порты Азовского моря (Таганрог, Ейск, Азов и Ростов - на - Дону) были ориентированы на перевалку сыпучих грузов, прежде всего минерально-строительных материалов (МСМ - песок, гравий), угля, руды, шлака и др. в подавляющем большинстве это были каботажные грузы.

Доля экспортно - импортных грузов составляла не менее 4%. С распадом СССР и кризисным состоянием экономики России, в результате чего резко снизился объем строительных работ, значительно уменьшился грузооборот портов Азовского моря (с 19,3 млн. т в 1990 г. до 6,9 млн. т в 1995 г.), исключительно за счет МСМ. Однако при этом качественно изменился грузопоток, в первую очередь за счет экспортно-импортных грузов, объем которых за этот период увеличился в 3,7 раза и ежегодно неуклонно растет. Грузопотоки экспортно - импортных грузов представляют преимущественно генеральные грузы и контейнеры.

Ближайшая перспектива характеризуется организацией и наращиванием, прежде всего, линейных перевозок. При этом реальные грузопотоки имеются, и их освоение сдерживается недостатком портовых мощностей, малоэффективной и устаревшей перегрузочной техникой, недостатком универсального и отсутствием специализированного флота.

По оценке экспертов, в результате стабилизации экономики страны, выхода из кризисного состояния промышленности и сельского хозяйства, активизации внешнеэкономических связей, переориентации потоков российских грузов с украинских портов на российские порты Азовского моря, потребность портовых мощностей региона составит не менее 50 млн. т. в год (при наличии не более 20 млн. т).

Основными видами грузов (существующих и перспективных), перевалка которых осуществляется и планируется через российские порты Азовского моря, являются:

· металлопродукция;

· контейнеры;

· трейлеры;

· лихтеры;

· продукция машиностроения;

· химудобрения;

· зерновые;

· металлолом;

· МСМ;

· уголь;

· лесоматериалы и др.

Сложившаяся ситуация с портами на Юге России требует увеличения грузооборота российских портов на Азовском море (в бытность СССР они выполняли локальные задачи и в перевалке экспортно-импортных грузов не были задействованы) примерно в 3-4 раза в ближайшие 5-10 лет. Если этого не произойдет, то возрастающие грузопотоки уйдут в порты Украины и Прибалтики.

В отличие от других отраслей народного хозяйства России, портовые мощности указанных городов за последние годы не только не снизили свой потенциал, но и значительно их нарастили (в среднем не менее чем в 1,5 раза).

Для достижения конкурентоспособности существующих портов, что позволит обеспечить переориентацию на них грузопотоков, требуется модернизация гидротехнических сооружений и замена большей части основного перегрузочного оборудования. Эти мероприятия позволят повысить пропускную способность существующих портовых мощностей примерно на 30-50%
.

Информация об основных направлениях деятельности МАП Таганрог в 2004 году

Основная задача МАП Таганрог - обеспечение безопасности мореплавания, поддержание в зоне ответственности эксплуатационных глубин и габаритов подходного канала, контроль за дноуглублением, обустройство акватории порта навигационными средствами ограждения.

Кроме этого, Морская администрация порта Таганрог способствует увеличению грузопотоков через Таганрогский транспортный узел, а также создает равные и благоприятные условия для всех участников транспортного процесса в Таганрогском транспортном узле.

1. Цели и задачи учреждения

1.1.    Обеспечение в зоне своей ответственности государственного регулирования деятельности порта. 

1.2.    Обеспечение безопасности мореплавания и порядка в зоне ответственности. 

1.3.    Осуществление    надзора    за    безопасной    технической    эксплуатацией закрепленных    портовых    сооружений    и    объектов,    обеспечение    их надлежащего состояния и ремонта.

1.4.    Обеспечение развития и строительства новых портовых сооружений и объектов, в том числе перегрузочных комплексов.

1.5.    Координация работы участников транспортного процесса в пункте пропуска через госграницу согласно Постановления Правительства РФ № 60 от 19.01.1998г. «Об утверждении положения о пунктах пропуска через государственную границу Российской Федерации».

2. Дноуглубительные работы

Основные затруднения в работе порта - дноуглубительные работы, которые являются весьма трудоемкими и дорогостоящими. Из-за особенностей гидрологического режима Таганрогский подходной канал подвержен интенсивной заносимости, которая составляет порядка 700 тыс. м3, поэтому дноуглубление проводится ежегодно.

В 2003 году при углублении Таганрогского подходного канала было извлечено 2,4 млн. куб. метров грунта на сумму 114 млн. рублей. Такое дноуглубление Таганрогского подходного канала позволило увеличить гарантированную проходную осадку судов с 4,3 метров до 4,7 метров, что в 2004 году способствует повышению конкурентоспособности Таганрогского морского торгового порта и создает условия для привлечения в порт судов большей грузоподъемности.

Следует отметить, что такого мореходного состояния ТПК не было за всю историю Таганрогского порта. Результат проведенных работ по углублению ТПК в 2003 году сказался на итогах грузопереработки по Таганрогскому транспортному узлу за прошлый год.

Для повышения конкурентоспособности порта и сохранения стратегического значения Таганрогского подходного канала, в рамках программы развития ТПК в 2004 году планируется извлечь 2,2 млн. тонн куб. метров грунта на сумму 102 млн. руб., из них за счет собственных средств запланирован объем работ на сумму 32,7 млн. руб., дефицит средств составляет 69,3 млн. руб.
В 1 полугодии 2004 года объем выполненных работ составил 164 тыс.мЗ грунта на сумму 8 млн.руб.

3. Судозаход и грузопереработка

В 1 полугодии 2004 года у причалов Таганрогского транспортного узла ошвартовалось 546 судов, что на 49,2 % больше по сравнению с аналогичным периодом 2003 года, в котором судооборот составил 366 единиц.

Соответственно, суммарный объем переработанных грузов в Таганрогском транспортном узле за 1 полугодие 2004 год увеличился на 45,2% и составил 1443,9 тыс. тонн. За аналогичный период 2003 года было перегружено 994,4 тыс. тонн.

В этом году основной упор по грузообороту сделан на экспортирование черных металлов. Объем этих грузов достиг в 1 полугодии 2004 года 538,5 тыс. тонн против 221,5 тыс. тонн в 1 полугодии 2003 года и 384,6 тыс. тонн в 1 полугодии 2002 года, когда порт был ориентирован в основном только на этот груз.

Вырос грузопоток лесных грузов, отправляемых в Турцию. Он составил в 1 полугодии 2004 года 65,5 тыс. тонн, против 24,4 тыс. тонн за аналогичный период прошлого года.

Возобновился грузооборот угля, а так же руды - объём этих грузов составил соответственно 159,8 тыс. тонн и 27,2 тыс. тонн.

Порт продолжает активно участвовать в перевозке таких экспорных грузов, как патока и жом (отходы свекло - сахарного производства), которых было перегружено 31,1 тыс. тонн и 3,8 тыс. тонн соответственно.

Не радуют пока показатели по отгрузке зерновых культур. В целом по транспортному узлу эта цифра составляет 159,3 тыс. тонн. Такое положение в первом полугодии этого года, как, впрочем, и в этот период каждого года, складывается из-за того, что урожай прошлого года уже отгружен, а урожай этого года ещё не собран.

Тем не менее, в целом порт планирует увеличение зернового грузопотока на 41,5% в год.

По импортным грузам обозначился рост грузопотока. С марта появился новый вид груза - сахар-сырец. Груз приходит из порта Новороссийск, перегружается на машины и отправляется на склады ОАО «Комбайновый завод», чтобы в дальнейшем отправить по России. За полгода объём этого груза составил 229,4 тыс. тонн и планируется дальнейшее увеличение этих объёмов.

В мае в порт стали заходить суда с каботажными грузами. Основная номенклатура этих грузов - металлы и лес. Здесь же со второго полугодия 2003 года стабильно работает ОАО «Приазовье» на перегрузке мазута. Этот груз машинами поставляется из Ростовской области, перегружается на теплоходы и идет в порт Новороссийск. В 1 полугодии 2004 года объём каботажных грузов составил 61,4 тыс. тонн.

В целом же Таганрогский транспортный узел работает согласно своим фактическим мощностям, а увеличение грузопотока стало возможным в большей степени благодаря грамотному управленческому менеджменту и высокой производительности труда персонала.

4. Выполнение сметы строительных, проектных и ремонтных работ

На проектные, ремонтные и строительные работы в 2004 году МАП Таганрог запланировала освоение средств на сумму 72,5 млн. руб. Из них:

32,7 млн. руб. - дноуглубительные работы; 

4,5 млн. руб. - СНО; 

12 млн. руб. - строительство пристройки к зданию управления; 

0,3 млн. руб. - проектирование СУДС и АИС; 

1,0 млн. руб. - приобретение вычислительной техники; 

13 млн. руб. - ремонт портового флота; 

2,1 млн. руб. - приобретение промерного комплекса; 

0,5 млн. руб. - долевое участие в строительстве ГМССБ; 

0,6 млн. руб. - переоборудование теплохода БГК «Дон» под разъездной катер; 

2,3 млн. руб. - оборудование судов АИС и РЛС; 

0,7 млн. руб. - проект на реконструкцию канала до 5,5 м, створные знаки;

2,8 млн. руб. - на прочие работы.

Для строительства пристройки к административному зданию в феврале-марте 2003г. был проведен тендер. По результатам конкурса подряд на строительство получило ООО «фирма Чернявский и Кo».

В 2003г. был произведен вынос инженерных сетей, попадающих в зону строительства; выполнен снос существующего забора и вывезен строительный мусор; огорожена площадка строительства; выполнена разбивка осей здания. В настоящее время заложен фундамент здания, возведено 3 этажа, произведено перекрытие 3-х этажей, установлены металлоконструкции.

В 1 полугодии 2004 года выполнение работ по строительству пристройки составило 4 млн. рублей (кирпичная кладка стен и перегородок, гидроизоляция пола 1 этажа, устройство монолитных участков перекрытия, монтаж металлических ферм и внутренних электрических сетей).

По ремонту флота освоено 1,5 млн. рублей (ремонт т/х «Л-05», текущий ремонт т/х «МНМС-66» и т/х «Дон», л/к «Кама»).

СНО оплачено 2,2 млн. рублей, ремонт отмосток выполнен на 100 тыс. рублей, лроектные работы (створные знаки) - на сумму 400 тыс. рублей.

В 1 полугодии 2004 года МАП Таганрог совместно с МАП Новороссийск принимает активное участие в реконструкции ГМССБ.

Закончены проектные работы по СУДС и АИС. В настоящее время готовится документация по проведению тендера на поставку оборудования СУДС
.

3.1. Портовые сборы как основной источник доходов.
Прежде всего – именно на выручке от портовых сборов выстроен доход рассматриваемого мной предприятия ГУ МАП Таганрог.
Портовые сборы имеют многовековую историю. С момента их возникновения до настоящего времени они претерпели существенные изменения: изменились их природа и назначение, экономическое содержание и задачи, которые они призваны решать.

Сборы, взимавшиеся в феодальных государствах, несли в себе несколько функций:

-    возмещения затрат;

-    заградительных пошлин;

-    налогов.

Однако, по мере развития капиталистических отношений и исчезновения крупных феодалов, последние две функции портовых сборов утратили свое значение. Уже в начале VIII века появились сборы, которые стали взиматься исключительно с одной целью - покрытия затрат по содержанию и развитию портовых сооружений.

Первым таким сбором стал доковый сбор, введённый в Ливерпуле в 1709 году, который предназначался для покрытия затрат на строительство и поддержание в эксплуатационном состоянии портового дока. В последствии новый взгляд на назначение портовых сборов был в Англии законодательно закреплен. В актах английского парламента, регулирующих деятельность морских портов, прямо указывается, что порты имеют право взимать портовые сборы, размер которых должен обеспечивать средства на покрытие всех затрат порта.

Постепенно аналогичный подход стал распространяться на портовые сборы и в других государствах. Так, в первом положении о портовых сборах, введенном в Германии, указывалось, что доходы от портовых сборов не должны превышать необходимый минимум средств, потребных для содержания портовых сооружений.

Портовые сборы, введенные в Австрии в 1897 году, направлялись в основном на содержание портов. Введенный в Швеции в 1895 году маячный сбор полностью направлялся на содержание маячной службы страны, как и аналогичный сбор в Англии, введенный тремя годами позже.

В настоящее время практически во всех развитых зарубежных странах портовые сборы рассматриваются властными структурами и экономистами, специализирующимися в области ценообразования за услуги морских портов, как источник средств для содержания и развития портов (акваторий, причалов, каналов, молов, берегозащитных сооружений и так далее) и обеспечения безопасности плавания судов в портах и на подходах к ним (включая содержание маяков, лоцманских служб, ледоколов и так далее).

Очень наглядно эти подходы отражены в действующем в Японии Законе о портах и гаванях, принятом в 1950 году, в статье 29 которого говорится: «расходы, которые вынуждена нести портовая администрация на осуществление своей деятельности (включая расходы на строительство порта) покрываются за счет сборов, арендной платы за портовые средства, находящиеся в управлении у администрации порта, прочих доходов, извлекаемых из работы портов».
3.1.1. Виды портовых сборов и их классификация

Все сборы, взимаемые с судов в портах мира, можно разделить на две группы
.

Первая группа сборов - сборы, оплата которых не предусматривает предоставление судну явных, измеряемых количественно и качественно услуг. К ним относятся такие сборы как:

-    корабельный;

-   маячный;

-   причальный;

-   якорный;

-    канальный;

-    навигационный.

Отсутствие осязаемости и измеряемости услуг, которые на самом деле предоставляются каждому судну, оплатившему эти сборы, а также обязательность их оплаты, создает впечатление о фискальном, налоговом характере этих сборов.

В действительности это не так. От налогов портовые сборы отличает возвратность услуг. Каждый из вышеперечисленных сборов представляет собой плату за пользование судном теми или иными портовыми сооружениями: корабельный сбор - за пользование гидротехническими сооружениями и акваторией порта, где обеспечены безопасные для судна глубины и защита от морских волнений во время стоянки у причала; канальный - за пользование ведущими к порту подходными каналами и фарватерами; причальный - за пользование причалами; якорный - за пользование якорными стоянками; навигационный - за пользование береговыми радиолокационными станциями.

Разумеется, эти сборы направляются тем, кто несет ответственность за содержание в надлежащем порядке и строительство выше перечисленных объектов.

Вторая группа сборов - сборы, оплата которых предусматривает оказание судну конкретной услуги, измеряемой количественно и качественно. К таким сборам относятся:

-   лоцманский;

-   ледовый;

-   экологический;

-    швартовый;

-    буксирный;

-   другие.

Характерной особенностью услуг, оказываемых под оплату сборов второй группы, является их обязательность для судна. Собственно именно это обстоятельство позволяет называть их в некоторых портах сборами, хотя чаще их называют платами.

Понятно, что эти сборы направляются тем организациям - государственным, муниципальным или частным, - которые оказывают эти услуги, неся при этом соответствующие расходы.

В морских торговых портах Российской Федерации ставки портовых сборов устанавливаются государством и могут изменяться либо нет только на федеральном   уровне.   Поэтому   далее   систему   портовых   сборов   можно рассматривать как регулируемую государством или нерегулируемую им.

К регулируемым портовым сборам относится первая - основная группа портовых сборов с судов. Их составляют обязательные сборы и сборы за обязательные услуги. В настоящее время в России их насчитывается девять видов:

-    корабельный;

-    маячный;

-    причальный;

-   якорный;

-    лоцманский;

-    канальный;

-    экологический;

-    навигационный;

-   ледовый.

Сборы рассчитываются от условного объёма судна, измеряемого в кубических метрах. Первые пять из перечисленных выше сборов установлены для всех российских портов, остальные четыре - для части портов.

Лидером по количеству взимаемых сборов является порт Санкт-Петербург, в котором суда оплачивают все девять видов сборов. Восемь видов сборов взимается с судов в портах Архангельск, Восточный, Калининград, Таганрог. Семь видов сборов действуют в портах Астрахань, Ванино, Владивосток, Выборг, Махачкала, Находка, Новороссийск, Туапсе. По шесть видов сборов с судов установлено для портов Высоцк, Мезень, Нарьян-Мар, Онега, Сочи, Николаевск-на-Амуре, Проведения, Холмск.

К нерегулируемым государством сборам относятся сборы на услуги судам необязательного характера, которые оказываются судам в зависимости от потребности в них. Это могут быть услуги самого разнообразного вида, от ремонтных работ, снабжения топливом, водой, продуктами, обеспечения автотранспортом, до организации экскурсии и заказа билетов на транспорт членам экипажа
.

В некоторых зарубежных странах, таких как США и Финляндия, нет ни одного порта федерального подчинения, все порты находятся в местном управлении.

Финансовая зависимость этих портов от местных и федеральных источников заключается в следующем: «основной задачей порта является содействие активизации экономической деятельности в обслуживаемом данным портом регионе, при этом финансовая независимость порта желательна, но не является доминирующей задачей». Фактически в этой формулировке выражена французская концепция ценообразования портовых сборов.

Эта концепция предполагает разделение портовых сборов по своему статусу на государственные и местные. Государственные сборы вводятся и контролируются центральными органами власти, местные сборы - местными органами власти или администрациями портов. В одном и том же порту могут взиматься как государственные, так и местные сборы.

Так как в России принята английская концепция ценообразования портовых сборов, классификация их по такому признаку не применяется.

3.1.2. Концепции ценообразования портовых сборов

Одинаково рассматривая назначение портовых сборов, власти и экономисты различных стран расходятся в вопросах их величины. В этой связи существуют две концепции ценообразования портовых сборов. Условно их можно назвать английская и французская.

Английская концепция утверждает, что порты должны функционировать на принципах самоокупаемости. Соответственно величина портовых сборов, как основного и иногда единственного источника средств, должна строиться на основе реальных издержек и включать в себя определенную долю прибыли. По этой концепции портовые сборы рассматриваются как плата за услугу, а их величина как цена услуги, включающая в себя все расходы по оказанию этой услуги.

В целом эта концепция принята во многих странах. Как правило, она применяется в портах, не требующих больших затрат на свое содержание, имеющих устойчивые грузопотоки, функционирующие в условиях отсутствия или малой конкуренции со стороны других портов. В соответствии с этой концепцией сформированы портовые сборы в портах Великобритании, Дании, Польши, Финляндии, Украины, России, Японии, в некоторых портах Португалии, США.

Применение английской концепции не исключает финансовую помощь государства в тех случаях, когда требуются разовые крупные вложения, связанные со строительством капиталоемких объектов с большим сроком окупаемо
сти (например, каналов, волноломов, бассейнов докового типа, портовые подъездные пути и другое). В частности, из резервного фонда Министерства транспорта РФ выделяется часть средств для проведения работ по дноуглублению подходного канала Таганрогского морского торгового порта и часть собственных средств Морской администрации порта Таганрог.

Французская концепция ценообразования портовых сборов рассматривает порты как звено в едином транспортном процессе, задача которых - удовлетворение потребностей страны (прилегающих к порту регионов) в перевозимых грузах. Экономическая деятельность порта в данном случае имеет вспомогательный характер, направленная на решение более крупных экономических и социальных задач. Предполагается, что основной экономический эффект должны давать хозяйствующие субъекты, действующие на территории порта, в прилегающем экономическом районе, в стране, доходы которых должны покрывать убытки от эксплуатации портов.

Французская концепция предусматривает лишь частичное покрытие затрат порта за счет портовых сборов. Это означает, что величина портовых сборов не может включать в себя все расходы, связанные с содержанием и развитием порта. Возникающий в связи с этим дефицит средств, должен компенсироваться за счет государственного (местного) бюджета, то есть за счет средств налогоплательщиков.

Таким образом, в отличие от английской концепции, французская концепция рассматривает помощь государства в качестве обязательного условия ценообразования портовых сборов.

Как правило, французская концепция ценообразования портовых сборов применяется в портах, требующих больших затрат на их поддержание (например, из-за протяженных подходных каналов и фарватеров, необходимости ледокольной проводки в зимних условиях и так далее), действующих в острой конкурентной борьбе с другими портами, имеющих  важное значение для экономики страны или нескольких стран, социально-экономической ситуации в прилегающем регионе, городе.

В соответствии с нею сформированы портовые сборы в некоторых портах Бельгии, Германии, Франции, Испании, Канады, США, Финляндии.

Из двух вышеупомянутых концепций наибольшее распространение в мире получила английская концепция ценообразования. По данным ЮНКТАД, проводившего исследования условий финансирования портов, более двух третей запрошенных портов финансируются за счет собственных источников. В остальных портах финансирование осуществляется с привлечением дополнительных источников.

Говоря об условиях финансирования портов, надо иметь в виду, что в большинстве из них портовые администрации имеют особый режим налогообложения. Как правило, они полностью или частично освобождены от уплаты налогов, взимаемых с других предприятий.

Это обстоятельство наряду с прямыми субсидиями государства, а также прочими явными и скрытыми формами участия центральных и местных органов власти в расходах портов существенно влияет на величину портовых сборов в портах.

3.1.3. Схемы взимания портовых сборов

Независимо от того, какая концепция ценообразования портовых сборов принята в том или ином порту, существует четыре основные схемы взимания портовых сборов, с различными вариациями реализации в портах мира.

Первая схема. Портовые сборы взимаются и расходуются администрацией порта, которая несет полную ответственность за поддержание в эксплуатационном состоянии и развитие портовых сооружений и систем безопасности. При этом расходная часть финансовых планов администраций может требовать обязательного согласования в органах центральной или местной власти. Такая схема реализована в портах Великобритании, Дании, Польши, России, в крупных портах Португалии, Франции.

Вторая схема. Портовые сборы взимаются местными (городскими, муниципальными, районными) органами власти в местный бюджет. В этом случае местные власти самостоятельно определяют уровень взимаемых сборов, направления и порядок их расходования, неся всю ответственность за функционирование порта. Эта схема реализована в порту Гамбург, в некоторых портах Португалии и Дании.

Третья схема. Какой-либо портовый сбор взимается в пользу общенационального фонда или общенациональной организации. Такой подход реализован в Англии в отношении маячного сбора, перечисляемого в специальный общенациональный фонд, из которого происходит финансирование маяков и других систем, обеспечивающих безопасность мореплавания вдоль побережья Англии и на подходах к портам. В США в отношении сбора с грузов, направляемого в федеральный фонд, из которого финансируются дноуглубительные работы и навигационное обеспечение на подходах к портам.

Четвертая схема. Портовые сборы взимаются государством в государственный бюджет. Получаемый доход от сбора фиксируется отдельной строкой в доходной части бюджета. В его расходной части отдельной строкой выделяются расходы, связанные с обеспечением функций (работ), для финансирования которых взимается сбор. В случае превышения расходов над доходами государство компенсирует недостающую часть из других источников. Такая схема реализована в Финляндии по фарватерному сбору и лоцманскому сбору за внепортовую проводку судов
.

3.1.4. Назначение портовых сборов

Каждый из портовых сборов предназначен для выполнения определенных видов работ в порту, большая часть из которых связана с обеспечением безопасности мореплавания на акватории порта. Назначение каждого портового сбора определено Инструкцией Минтранса России «Порядок взимания и использования портовых сборов морскими администрациями портов» от 17.12.1997г. № МФ-35/2321.

Корабельный сбор является основным сбором в портах России. Он предназначен для покрытия эксплуатационных расходов по:

-    содержанию акватории порта в зоне ответственности морской администрации порта (кроме подходных каналов), оградительных и берегоукрепительных сооружений;

-    содержанию управленческих, экономических, вспомогательных и других служб МАП, ответственных за обеспечение навигационной, экологической и пожарной безопасности на акватории порта, поддержание акватории порта, оградительных и берегоукрепительных сооружений в эксплуатационном состоянии, а также по оплате занимаемых помещений, используемых наземных и плавучих транспортных средств; 

-   содержанию судов служебно-вспомогательного флота, предназначенного для очистки акватории порта от мусора и других

загрязнений, занесенных рекой, прибоем, ливневыми стоками, льдом, штормом.

Маячный сбор предназначен для покрытия расходов по содержанию маячного оборудования, маячных сооружений, створных знаков и других средств навигационного оборудования в зоне ответственности МАЛ, а также для содержания служб, обеспечивающих нормальную работу перечисленных основных средств.

Канальный сбор направляется на содержание искусственных каналов, ведущих в порт, а также служб морской администрации порта, обеспечивающих поддержание каналов в эксплуатационном состоянии. В состав этих работ входят землечерпание и траление на канале, промеры глубин, устройство и содержание береговых отвалов, оснащение канала средствами навигационного ограждения и обеспечение их нормальной работы, прочие работы, связанные с обеспечением безопасности судоходства по каналу
.

Канальный сбор взимается только в тех портах, которые имеют искусственные подходные каналы. Таких портов насчитывается пятнадцать. В порту Таганрог канальный сбор составляет 18% от взимаемых в порту сборов. Такой процент объясняется большими расходами по содержанию.

Таганрогского подходного канала, который имеет два колена общей протяженностью 10,1 мили и шириной 80 м.

Причальный сбор предназначен для покрытия расходов МАЛ, связанных с содержанием служб, ответственных за обеспечение контроля и надзора за эксплуатацией причалов арендаторами, техническим обслуживанием и ремонтом причалов, не сданных в аренду, промерами глубин у причалов, техническим освидетельствованием причалов и т.д. Это единственный сбор, который содержит в себе элементы штрафных санкций судну. Он состоит из двух частей - платы за стоянку у причала в период грузовых операций и платы за простой по вине судна у причала после окончания грузовых или пассажирских операций. Последняя по сути и представляет собой штраф судну за несвоевременное освобождение причала.

Якорный сбор предназначен для содержания якорных стоянок, расположенных на внутренней акватории и внешних рейдах порта, служб и транспортных средств МАП, обеспечивающих функционирование якорных стоянок. Якорный сбор оплачивается судном только при использовании якорной стоянки, причем при условии, что продолжительность стоянки на якоре превысила 12 часов.

Экологический сбор направлен на покрытие расходов, связанных с представлением судам услуг по приему, транспортировке, складированию и переработке судовых отходов, образующихся на судне в процессе рейса. Специфика этого сбора заключается в том, что:

1) его оплата судном производится независимо от того, воспользовалось ли судно перечисленными выше услугами или нет;

2) его сумма не зависит от количества сданных отходов.

Такой подход на несколько порядков снижает вероятность загрязнения морской среды судами, лишая их возможности сэкономить при заходе в порт путем сброса своих отходов в открытое море.

Лоцманский сбор обеспечивает содержание лоцманской службы порта. В России лоцманский сбор предназначен для покрытия всех возможных расходов, связанных с обеспечением функционирования лоцманской службы в порту.

Общая сумма лоцманского сбора в портах России складывается из двух составляющих: платы за внепортовую проводку и платы за внутрипортовые операции.

Навигационный сбор предназначен для содержания береговых радиолокационных станций управления движением судов на акватории порта и покрывает все связанные с их функционированием расходы: техническое обслуживание и ремонт оборудования и помещений, затраты на электроэнергию, отопление, воду, зарплату персонала станции.

Ледовый сбор предназначен для содержания портовых ледоколов, обеспечивающих проводку судов в порт в зимний период. Этот сбор взимается только в зимний период за операцию ледокольной проводки
.

3.1.5. Экологический сбор как экономическая основа содержания надлежащего уровня охраны окружающей среды в портах

Мировая общественность уделяет большое внимание охране окружающей среды.

Комплекс мер, связанных с охраной моря регламентируется Международной Конвенцией по предотвращению загрязнения с судов 1973 г. Приложения Конвенции, содержащие требования по контролю и запрещению сбросов с судов различных веществ (остатков нефти и нефтепродуктов, вредных веществ, перевозимых наливом, мусора и другое), являются обязательными для всех стран с момента их присоединения к Конвенции и подлежат безусловному выполнению.

В порту Таганрог всегда в состоянии готовности постоянно находится экологический флот, оснащенный всем необходимым для приема судовых отходов, а так же для ликвидации нефтеразливов.

Морской администрацией порта Таганрог утвержден план по предупреждению и ликвидации аварийных разливов нефти в зоне её ответственности
.

В число основных задач единой государственной системы предупреждения и ликвидации чрезвычайных ситуаций на уровне порта входят:

-   повышение      надежности      потенциально      опасных      объектов, расположенных в зоне ответственности организации;

-   обеспечение   готовности   органов   управления,   сил   и   средств   к действиям при чрезвычайных ситуациях;

-    ликвидация чрезвычайных ситуаций;

-   создание и использование материальных ресурсов для ликвидации чрезвычайных ситуаций;

-   тренировки и учения силами и средствами, предназначенными для ликвидации разливов нефти;

-    подготовка сил и средств к действиям в чрезвычайных ситуациях.

На Морскую администрацию также возложены функции по контролю за экологическим состоянием акватории портов, подходных каналов и фарватеров при расследовании причин аварийных разливов нефти, сбор и обработка информации об экологическом состоянии окружающей среды при чрезвычайных ситуациях.

Для покрытия расходов по эксплуатации в порту экологического флота «Ставками сборов в портах» предусмотрен экологический сбор, который взимается за 1 куб. метр условного объёма судна за все время стоянки судна в порту в целях сохранения окружающей среды. Прием портом отходов с судов, освобожденных от оплаты экологического сбора, производится по заявкам капитана судна по ставкам, утвержденным портом в установленном порядке.

Такая ставка гарантирует порту сравнительно устойчивое поступление средств для финансирования расходов, связанных с защитой окружающей среды.

Экологический сбор предназначен для покрытия расходов по предоставлению судам услуг, связанных с приемом, транспортировкой, складированием и переработкой судовых отходов, которые образуются в процессе нормальной эксплуатации судна и подлежат постоянному или периодическому удалению (за исключением балластных вод, отходов, связанных с грузами, отходов, связанных с зачисткой грузовых и топливных танков).

В расходы, покрываемые экологическим сбором, включаются:

-   содержание
судов служебно-вспомогательного флота,

предназначенных для приема с судов, транспортировки и сдачи всех

видов загрязнений;

-   содержание причалов и территории хозяйства судов, перечисленных выше;

-   содержание очистных приемных сооружений (береговых и плавучих станций очистки) по приему льяльных и фекальных вод;

-   содержание специальных печей для сжигания мусора;

-   содержание контейнеров и емкостей для сбора с судов мусора и других судовых отходов;

-    содержание собственных и арендованных перегрузочных машин и механизмов, занятых в перевалке и перевозке мусора, загрязненных вод и других судовых отходов в места их сдачи, захоронения или утилизации, услуги сторонних организаций;

-   расходы по сдаче загрязненных вод, мусора и других судовых отходов на приемные сооружения, принадлежащие сторонним организациям;

-   содержание рабочих, участвующих в перевалке и перевозке мусора, загрязненных вод и других судовых отходов в места их сдачи, захоронения или утилизации;

-   прочие расходы, связанные с принимаемыми с судов загрязнениями.

С одной стороны обязательность оплаты этого сбора при заходе судна в порт, независимо от того сдает оно отходы или нет, ведет к снижению возможности сброса судовых отходов в море. С другой стороны мероприятия по минимизации количества отходов на борту не увязаны непосредственно с размером оплаты. Такой механизм возмещения издержек может привести к увеличению производства отходов на борту. Возможна и такая ситуация, что поскольку судну все равно придется оплатить сборы безотносительно к количеству отходов, оно будет доставлять их в какой-либо порт, из которого эти отходы необходимо пересылать к месту переработки. Вместе с тем, неадекватное обслуживание и длительный процесс выгрузки отходов могут провоцировать их сбрасывание в море.

Капитан порта имеет право отказать судну в выдаче разрешения на выход из порта в случае неуплаты установленных сборов. Транзитные суда обязаны гарантировать оплату сборов радиотелеграфным сообщением. При отсутствии гарантии оплаты капитан порта имеет право отказать судну в прохождении акватории порта транзитом. Морская администрация проводит постоянную работу по перспективному развитию порта Таганрог целью повышения конкурентоспособности порта и привлечения грузопотока. 

Для этого запланировано разработка рабочего проекта на реконструкцию Таганрогского подходного канала для доведения глубин до 5.5 метров, что позволит расширить географию судоходства в порту, принимать суда типа РО-РО, паромы, а также морские суда грузоподъемностью до 7 тыс. тонн и создать здоровую конкуренцию портам Украины; также запланирована разработка рабочего проекта на реконструкцию Северного мола. Морская администрация делает все от нее зависящее, чтобы порт Таганрог занял себе достойное место среди других российских торговых портов.
3.1.6 .Ставки портового ледокольного сбора в порту Таганрог

1. Портовый ледокольный сбор взимается круглогодично Морской администрацией порта Таганрог с российских и иностранных судов и плавучих объектов, следующих в (из) порт(а) Таганрог, кроме судов, поименованных в п.5.

2. Портовый ледокольный сбор взимается за 1 куб.м условного объема судна за каждый вход и каждый выход из порта:

- с 11 декабря по 15 марта по ставке, эквивалентной 0,090 доллара США;

- с 16 марта по 10 декабря по ставке, эквивалентной 0,012 доллара США;

3. Иностранные суда и плавучие объекты оплачивают портовый ледокольный сбор в долларах США,

Российских суда и плавучие объекты производят оплату в рублях по курсу Центрального банка Российской Федерации:

для судов, следующих с целью выполнения грузовых операций на дату отхода судна;

для прочих судов на дату оплаты сбора.

4. Валюта расчетов по портовому ледокольному сбору, взимаемому с судов стран СНГ, регулируется межгосударственными соглашениями .

5. От уплаты портового ледокольного сбора освобождаются суда военные, госпитальные, пассажирские, гидрографические; суда, заходящие в порт вынуждено в связи с угрозой безопасности продолжения плавания, жизни и здоровью команды и пассажиров; лихтеры на борту лихтеровоза, а также суда местного портового флота и АСПТР, если они не производят в порту грузовых и пассажирских операций коммерческого характера.

6. Условный объем судка определяется произведением трех величин, указанных в судовых документах: наибольшей длины судна, наибольшей ширины судна и наибольшей высоты судна.

Для судов, перевозящих груз на верхней палубе или имеющих две и более палуб, используемая в расчете высота борта должна составлять не менее наибольшей ширины судна.

Условный объем   барже - буксирных составов, караванов и прочих составных плавучих объектов определяется как сумма объемов отдельных элементов.

7. Портовый ледокольный сбор должен быть оплачен судном до выхода из порта, в соответствии со ст. 74 Кодекса торгового мореплавания Союза ССР капитан порта имеет право отказать судну в выдаче разрешения на выход из порта в случае неуплаты установленного сбора.

3.2. Анализ структуры и динамики доходов предприятия
Прежде чем начать анализ доходов предприятия, хотелось бы проанализировать наличие собственных оборотных средств на предприятие ГУ МАП Таганрог и определить, к какому типу финансовой устойчивости оно относится. Для этого потребуются данные формы №1 «Бухгалтерский баланс».

3.2.1. Анализ наличия собственных оборотных средств

Табл. 3.1.

Показатели для анализа наличия собственных оборотных средств

	№

п/п
	Показатели
	На начало года
	На конец года
	Отклонение

	1.
	Источники собственных средств               (3 раздел пассива баланса)
	74490
	42723
	-31767

	2.
	Долгосрочные кредиты и займы                (4 раздел пассива)
	____
	____
	____

	3.
	Доходы будущих периодов и резервы предстоящих расходов и платежей (строка 640+650)
	272
	234
	-38

	4.
	Источники собственных и приравненных к ним оборотных средств (1+2+3)
	74762
	42957
	-31805

	5.
	Внеоборотные активы (1 раздел актива)
	69728
	73469
	+3741

	6.
	Наличие собственных оборотных средств (4-5)
	5034
	-30512
	-25478

	7.
	Запасы и НДС по приобретенным ценностям (строка 210+220)
	5290
	8280
	+2990

	8.
	Излишек СОС (+), недостаток (-) (6-7) 
	+256
	-22232
	-21976

	9.
	Уровень обеспеченности собственными оборотными средствами, % 8/7*100
	+4,84
	-268,5
	-263,6


Вывод: Из таблицы видно, что на начало года наличие собственных и приравненных к ним оборотных средств составило 74762 тыс. руб., а на конец 42957 тыс. руб. Таким образом, произошло уменьшение наличия собственных оборотных средств  по сравнению с предыдущим годом на 31805 тыс. руб. 

 Показатель уровня обеспеченности собственными оборотными средствами: на начало года - +4,84%, а на конец года -268,5%, т.е. он уменьшился на 263,6 % по сравнению с предыдущим годом.


Таким образом, предприятию недостаточно собственных оборотных средств, для покрытия запасов и затрат собственными источниками формирования.


Теперь перейдем к анализу финансовой устойчивости. Для этого приведем типы финансовой устойчивости. Их всего 4.


1 тип финансовой устойчивости. Характеризуется идеальной, высокой степенью финансовой устойчивости.


± Нс ≥ 0;


± Нд ≥ 0;


± Ноб  ≥ 0;


2 тип финансовой устойчивости. Характеризуется достаточной финансовой устойчивостью, нормальная финансовая ситуация.


± Нс < 0;


± Нд ≥ 0;


± Ноб  ≥ 0;


3 тип финансовой устойчивости. Этот тип характеризуется неустойчивым финансовым состоянием, не хватает собственных оборотных средств, приходится влезать в долги. 


± Нс < 0;


± Нд < 0;


± Ноб  ≥ 0;


4 тип финансовой устойчивости. Этот тип характеризуется кризисным финансовым положением. Не хватает финансовых запасов для покрытия кредитов и займов и как следствие этого: невыдача заработной платы, долги перед бюджетом и т.д. Для Российской финансовой системы характерен этот тип финансовой ситуации.

± Нс < 0;


± Нд < 0;


± Ноб  < 0;


Так к какому же типу относится анализируемое предприятие? Это будет выяснено из следующих расчетов.

1. Нс – наличие собственных оборотных средств;

Нс = 3 раздел пассива – 1 раздел актива – запасы

Нс = 42723 – 73469 – 1767
Нс = – 32513 

Нс < 0;

2. Нд - Нс увеличенное на величину доходов будущих периодов (строка 640), резервов предстоящих расходов (строка 650) и долгосрочных обязательств (4 раздел пассива).

Нд = Нс + (строки 640 + 650) + 4 раздел пассива

Нд = – 32513 + 234 + 0

Нд = – 32279
Нд  < 0;

3. Ноб - Нд увеличенное на величину краткосрочных обязательств (5 раздел пассива)

Ноб = Нд + (5 раздел пассива)

Ноб = – 32279 + 87735
Ноб = +55456
Ноб > 0;

Вывод: Предприятие ГУ МАП Таганрог относится к 3 типу финансовой устойчивости. 

± Нс < 0;


± Нд < 0;


± Ноб  ≥ 0;

Этот тип характеризуется неустойчивым финансовым состоянием, не хватает собственных оборотных средств, приходится пользоваться заемными средствами. Что и подтверждается суммой  29452 по строке  610 «Займы и кредиты», V раздела пассива «Краткосрочные обязательства».
3.2.2. Анализ структуры и динамики доходов предприятия от обычных видов деятельности

Перед началом анализа доходов предприятия необходимо обратиться к классификации доходов предприятия (см. Главу 1 настоящей работы), а именно к классификации доходов в соответствии с ПБУ 9/99 «Доходы организации». Отсюда видно, что доходы подразделяются на:

1. Доходы от обычных видов деятельности (т.е. выручка);

2. Прочие поступления.

К прочим поступлениям относятся:

· операционные доходы;

· внереализационные доходы;

· чрезвычайные доходы.

Доходы от обычных видов деятельности подразделяются на предприятии на доходы получаемые от производственной  и оптовой торговли.     
 Табл. 3.1.

       Динамика доходов от обычных видов деятельности

	№ п/п
	Квартал
	Выручка от реализации
	Базисные темпы роста, %
	Цепные темпы роста, %

	
	
	
	
	

	1.
	IV 2003
	149656
	100
	100

	2.
	I 2003
	151572
	101,4
	101,7

	3.
	II 2003
	152928
	102,3
	105,7

	4.
	III 2003
	161784
	109.7
	111,8

	5.
	IV 2003
	164786
	107.1
	110,2

	6.
	I 2004
	165028
	110,3
	112,6
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График 3.1.
Вывод: Из таблицы 3.1. видно, что за шесть кварталов объем выручки возрос на 110,3 % , что свидетельствует о большом увеличении объемов реализации товарной и производственной продукции. Такое увеличение выручки свидетельствует об успешной работе предприятия в торговой и производственной деятельности.


Возросший интерес покупателей к продукции (товарам) предприятия был, достигнут за счет следующих показателей:

· активного размещения рекламы;

· грамотного управления предприятием;

· развитие рынков сбыта продукции;

· развитие дилерской системы.

Как видно из графы 4 таблицы 3.1., наблюдается ежеквартальный рост выручки. Наибольшего своего апогея она достигла в I квартале 2004 года, но по сравнению с предыдущим кварталом выручка уменьшилась.
В относительных показателях темпа роста по сравнению с предыдущим кварталом выручка увеличилась и достигла своих максимальных пределов только в III квартале 2003 года (графа 4, таблицы 3.1.). 

Необходимо отметить, что интенсивная деятельность ГУ МАП Таганрог только начинает развертывание. Поэтому очень важно разделять выручку: на выручку, полученную от деятельности в обычных условиях портовых сборов и деятельность в условиях углубленного фарватерного канала. Следовательно, необходимо оценить состав, динамику и структуру выручки в зависимости от условий деятельности.

3.3. Анализ влияния доходов от обычных видов деятельности на прибыль от реализации и прибыль от продаж

3.3.1. Анализ влияния доходов от обычных видов деятельности (выручки) и других факторов на валовую прибыль

Во втором пункте главы 3 был проведен анализ показателей доходов от обычных видов деятельности, т.е. выручкой. Однако следует отметить, что не всегда получение большей выручки от реализации продукции говорит о большей величине полученной прибыли. Поэтому необходимо провести анализ влияния выручки на прибыль.

Табл. 3.3.
Исходные данные для факторного анализа прибыли от реализации продукции

	Показатели
	План
	План, пересчитанный на фактический объем продукции
	Факт

	Выручка от реализации продукции по обычным видам деятельности 
	154000
	155050
	165028

	Полная себестоимость реализованной продукции
	136700
	157820
	189023

	Прибыль от реализации продукции (*)
	23500
	23840
	-23995

	Прибыль в пересчете на фактический объем реализации
	____
	_____
	____


____________________________________

(*) – Данный показатель относится к прибыли, которая получена именно от производственной деятельности и является частью валовой прибыли, которую получило предприятие. Это деление необходимо для точности анализа влияния выручки и других факторов на полученную «производственную» прибыль (прибыль от производственной деятельности).

План по сумме прибыли от реализации продукции, согласно вышеприведенной таблице весьма значительно недовыполнен в связи с изменением коньюктуры рынка сбыта и реальной ликвидности продукции.

3.3.2. Анализ влияния доходов от обычных видов деятельности (выручки) и других факторов на прибыль от продаж


Анализ прибыли (убытка) от продаж проведен на основании формы № 2 «Отчет о прибылях и убытках» в таблице 3.4.

Табл. 3.4.

Анализ прибыли (убытка) от продаж, тыс. руб.

	Наименование показателя
	Код

Стр.
	2003
год
	2004
год
	Абс. отклонение
	Уд. Вес ,в  %


	Отклонение,

в %

	
	
	
	
	
	2003
	2004
	

	А
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Выручка

(нетто) от 

реализации продукции (работ, услуг)
	010
	149656
	165028
	+ 15372
	100
	100
	-

	Себестоимость реализации продукции
	020
	126767
	189023
	+ 62256
	68,24
	61,34
	- 6,9

	Коммерческие расходы
	030
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Прибыль (убыток) от  продаж 
	050
	22889
	-23995
	-46884
	+1.1
	-106.2
	-105.1


Из расчетов видно, что в отчетном году наибольший удельный вес в выручке занимает себестоимость реализации (61,34 %). В 2004 году можно наблюдать снижение уровня себестоимости. Доля себестоимость в выручки сократилась по сравнению с предыдущим годом на 6,9 %, а также мы наблюдаем, уменьшение доли коммерческих расходов на 0,18 %. Изменение данных показателей привело к увеличению доли прибыли 7,08 %, что является позитивным явлением для предприятия.


Проанализируем факторы, повлиявшие на изменение прибыли от продаж.

Влияние фактора “Выручка от реализации” определяется по формуле (3.1.):

                                                    [ (В1 – В0) – Вц] х Rр

                     Пр(в) +                                                                                                 (3.1.)

                                                                   100


где



   Пр(в) – изменение прибыли от реализации под влиянием фактора «выручка»;



В1 и В0 – соответственно выручка от реализации в отчетном и базисном периодах;



Вц – показатель изменения выручки от реализации под влиянием фактора «цены»;



Rр – рентабельность продаж.


Показатель Вц находится по формуле (3.2.):

                                                                          В1 
                                                     Вц = В1-                                                            (3.2.)

                                                                           Jц

где


Jц – индекс цен.

Используя данные предприятия, рассчитаем влияние на прибыль от реализации фактора “Выручка от реализации”.

Показатель Вц в отчетном году (в соответствии с расчетами предприятия) составил + 124. 

Влияние фактора “Выручка” составило + 102  
Расчет влияния фактора “Себестоимость реализации” осуществляется по формуле (3.8.):

                                                   В1 х (УС1 – УС0)

                                 Пр(с) =                                                                                   (3.3.)

                                                            100

где


УС1 и УС0 – соответственно уровни себестоимости в отчетном и базисных периодах.

В отчетном году влияние фактора “Себестоимость реализации” составило – 133 

Для расчета влияния факторов “Коммерческие расходы” используются формула, аналогичные предыдущей:

                                В1 х (УКР1 – УКР0)

           Пр(кр) =                                                                                             (3.4.)

                                           100

Обобщим расчет влияния указанных факторов на величину прибыли от реализации в таблице 3.5.
Таблица 3.5.

Сводная таблица влияния факторов на величину прибыли от реализации продукции

	
Показатели - факторы

	Показатель

	А
	1

	Выручка от реализации продукции (работ, услуг)
	+ 124

	Себестоимость реализации продукции (работ, услуг)
	– 133

	Коммерческие расходы
	– 

	Влияние на прибыль от реализации
	+ 102


Вывод: Из таблицы 3.5. видно, что наибольшее (положительное) влияние на прибыль от реализации продукции оказало увеличение выручки от продажи продукции (товаров) на 15372 тыс. руб. (сила влияния этого фактора составила + 102). Также значительное влияние на прибыль от реализации продукции оказал рост себестоимости на 62256 тыс. руб. (сумма влияния этого фактора – 133). Но этот фактор отрицательно влияет на прибыль, т.к. увеличиваются затраты на продукцию. Однако в данном случае увеличение себестоимости  связано с возросшим объемом продаж продукции (товаров). Таким образом, в отчетном году наибольшее влияние на изменение величины прибыли от продаж оказали изменения величины выручки от продажи товаров, продукции.

3.4. Анализ рентабельности предприятия

В завершении следует остановиться на анализе рентабельности предприятия и проанализировать факторы, оказывающие на нее влияния.

Для этого необходимы данные форма № 1 «Бухгалтерский баланс» и форма № 2 «Отчет о прибылях и убытках» (см. приложение) за I квартал 2004 года. 

Табл. 3.6.

Анализ рентабельности предприятия

	№

п/п
	Показатели
	Предыдущий период
	Отчетный период
	Отклонение

	1.
	Прибыль (убыток) до налогообложения, тыс. руб.
	16529
	-31622
	-15093

	2.
	Среднегодовая стоимость основных производственных фондов тыс. руб.
	69728
	73469
	+3741

	3.
	Среднегодовая стоимость материальных оборотных средств тыс.руб.
	24482
	56989
	+32507

	4.
	Рентабельность предприятия, в % (1÷(2+3))
	+ 17
	-24
	- 41


Вывод: Рентабельность предприятия снизилась на 41 пункт. На это уменьшение оказали влияние следующие факторы. Для того чтобы рассчитать влияние факторов необходимо сделать две условные подстановки:

1 условная подстановка – рентабельность при фактической прибыли, плановых основных фондов и плановые материальные оборотные средства:


-31622 ÷ (69728 + 24482) × 100 = -33.5;

2 условная подстановка – рентабельность при фактической прибыли, фактической среднегодовой стоимости основных производственных фондов и базисных материальных оборотных средств:

-31622 ÷ (73469 + 24482) × 100 = -32.

1 фактор – влияние изменения прибыли:

-33.5 – 17 = -50.5
Уменьшение прибыли на 15093 тыс. руб. привело к уменьшению рентабельности на 50.5 пунктов.

2 фактор – влияние изменения среднегодовой стоимости основных производственных фондов:

-24– (-33.5) = +9.5
Увеличение основных производственных фондов на 3741 тыс. руб. привело к увеличению рентабельности на 9,5 пунктов.

3 фактор – влияние изменения среднегодовой стоимости материальных оборотных средств:

-24– (-24) = 0

Увеличение материальных оборотных средств на 32507 тыс. руб. привело к уменьшению рентабельности на 41 пункт.

Итоговое влияние факторов составило: -50.5+ (+9.5) + 0 = -41;

ЗАКЛЮЧЕНИЕ
Залог выживаемости предприятия – его стабильность на рынке. Чтобы предприятие могло эффективно функционировать и развиваться, ему прежде всего нужна устойчивость денежной выручки, достаточной для расплаты с поставщиками, кредиторами, своими работниками, местными органами власти, государством. После расчетов и выполнения обязательств необходима еще и прибыль, объем которой должен быть, по крайней мере, не ниже запланированного. Но финансовая устойчивость не сводится только к платежеспособности. Для достижения и поддержания финансовой стабильности важны не только абсолютные размеры прибыли, сколько относительно объема капитала и объема его выручки, т.е. показатели рентабельности.

Рост выручки и доходов, содействующий наращиванию рентабельности, росту устойчивости предприятия, уменьшению вероятности его банкротства, рационален лишь до определенных пределов, поскольку, как правило, высокую рентабельность рыночных позиций обеспечивают, действуя с повышенным риском. В этом случае возрастают потенциальные возможности убытков, а в последующем и банкротства.

Результаты предпринимательской деятельности во многом предопределяются выбором состава и структуры, изготавливаемых и реализуемых товаров, оказываемых услуг. Здесь важна не только общая величина затрат, но и зависимость между постоянными и переменными издержками, определяющими скорость оборота капитала. Большое значение имеет для действия менеджера или руководителя учет в полной мере особенностей той стадии жизненного цикла, на которой находится фирма. 

Стремясь решить постоянно возникающие конкретные вопросы, получить квалифицированную оценку финансового положения, руководители предприятий все чаще прибегают к данным учета и, как следствие, к данным финансового и управленческого анализа. При этом они, как правило, не довольствуются констатацией величины показателей отчетности, а рассчитывают получить конкретное заключение о достаточности платежных средств, нормальных соотношениях собственного и заемного капитала.

В этих условиях меняется роль бухгалтерии, в чьи функции входит не только обеспечение текущего учета и составление отчетности, но и анализ финансового положения в целях эффективного управления предприятием. Удовлетворить новые запросы администрации имеет возможность только бухгалтер-аналитик, способный разобраться в экономике предприятия, выявить ее больные места на основе финансово-учетных данных, осуществить налоговое планирование. Совершенно очевидно, что финансовое благополучие фирмы прямо пропорционально уровню организации в ней системы управленческого учета.

Для реализации данных задач необходима реальная база. Такой базой и является учетная политика предприятия, разработка и реализация учетной политики связаны с практическим осуществлением бухгалтерского учета на предприятии.

Расчеты как общей, так и сравнительной экономической эффективности затрат не должны ограничиваться обобщающими показателями. Для всестороннего обоснования и анализа экономической эффективности затрат, выявления резервов повышения их эффективности при принятии окончательных решений следует использовать дополнительные показатели, характеризующие отдельные стороны получаемого эффекта: производительность труда, фондоотдачу, удельные капитальные вложения, экономия сырья, материалов, топлива, энергии, снижение издержек производства, социальные результаты.

В условиях рыночной экономики основным критерием оценки хозяйственной деятельности предприятий, фирм служат прибыль и рентабельность по отношению к фондам. Если на уровне народного хозяйства наиболее достоверным обобщающим выражением цели производства является национальный доход, то критерий оптимальности для предприятия никак не может совпадать с подобным критерием для народного хозяйства. Это вытекает из одного из важнейших принципов построения механизма интенсивного хозяйствования на базе рыночной экономики, заключающегося в том, что в планировании необходимо различать экономические системы разного уровня. Предложения о так называемой «системе показателей» нереальны и неэффективны. Действительно, что должно делать предприятие? Следить за выполнением множества отдельных показателей, входящих «систему», или работать раскованно, самостоятельно, инициативно, контролируя и стремясь к достижению обобщающего показателя экономической эффективности производства - прибыли и рентабельности по отношению к фондам? Ответ на этот вопрос только один – прибыль и рентабельность.

В моей дипломной работе изложены теоретические и практические вопросы, касающиеся учета и анализа финансовых доходов предприятия.

Так как в условиях рыночной экономики каждая организация в результате своей производственной деятельности получает денежный эквивалент, и каждое производство представляет собой процесс производственного потребления предметов и средств труда, а также живого труда, то мы в первой главе посчитали необходимым дать характеристику основным финансовым показателям: выручке организации, прибыли и себестоимости.

В первой главе была изложена теоретическая основа моей дипломной работы. В частности, давалось понятие доходов в бухгалтерском и налоговом учете, рассматривалась классификация доходов. Затем я перешла к рассмотрению значения и важности доходов, а именно к доходу от обычных видов деятельности и его составляющих прибыли и себестоимости.

Вторая глава посвящена практике ведения бухгалтерского и налогового учета доходов от обычных видов деятельности. В ней отражены современные подходы по ведению учета. На предприятии ГУ МАП Таганрог учет поставлен надлежащим образом. Своевременно отслеживаются изменения в законодательстве, и полученный результат находит практическое применение, тем самым приводит к актуализации учет на предприятии.

Налоговый учет доходов ведется в соответствии с нормами гл. 25 НК РФ, и он сводится к тому, что налоговая база по налогу на прибыль определяется на основании данных аналитических регистров налогового учета, которые формируются, в свою очередь, на основании показателей первичных документов. Однако такой порядок ведения налогового учета увеличивает трудоемкость учетных работ, ведет к дублированию показателей налогового и бухгалтерского учета. При таком подходе налоговый учет ведется параллельно с бухгалтерским учетом. Поэтому в ближайшем будущем, возможно, будет проводиться оптимизация налогового учета в соответствии со спецификой бухгалтерской деятельности предприятия.

В третьей главе моей дипломной работы мне хотелось исследовать наличие собственных оборотных средств на предприятие и узнать его финансовую устойчивость в настоящее время. Данное отклонение первой темы экономического анализа третьей главы от темы моей работы не сыграло большой роли, а наоборот дополнило ее.

Затем мое внимание заострилось на анализе выручки, влияние ее на валовую прибыль, прибыль от продаж, следовательно, я также проанализировала рентабельность своего предприятия и сделала соответствующие выводы.

Таким образом, из проведенного мной исследования мне стало ясно, что дальнейшее существование, активная работа и финансовое благополучие предприятия ГУ МАП Таганрог возможно за счет привлечения внешних средств, согласно третьему типу финансовой устойчивости. В частности, из резервного фонда Министерства транспорта РФ выделяется часть средств для проведения работ по дноуглублению подходного канала Таганрогского морского торгового порта. Указанное привлечение внешних средств необходимо для начальной стадии осуществления нескольких правительственных программ:

В рамках реализации проектов, вошедших в Федеральные целевые программы «Юг России» и «Модернизация транспортной системы России до 2010 года» планируется осуществить три проекта. 

Среди них - создание экспортно-импортной линии Ро - Ро. Предполагается построить два терминала: береговой - для приема автомобилей с грузами и удаленный - на расстояние около 3 км от порта - для отстоя, сортировки, накопления, углубленной таможенной очистки грузов, которые пойдут затем через береговой терминал. Завершены работы по проектированию берегового таможенного терминала для большегрузных автомобилей и организации экспортно -импортной линии Ро-Ро. 

Пока не удалось найти инвесторов для строительства удаленного терминала, хотя с некоторыми коммерческими организациями ведутся переговоры. Стоимость проекта 2,5 млн. дол. США. Срок реализации проекта - 1 год. Окупаемость - 3 года.

Второй проект предполагает реконструкцию Северного мола с устройством на нем зернового терминала. Северный мол в октябре 2002 года сдан в аренду сроком на 15 лет ООО «Морской зерновой терминал» для строительства на его основе причального сооружения с установкой на нем технологического оборудования, для проведения погрузо-разгрузочных работ, складских операций, организации всех видов обслуживания судов в период их стоянки в порту и т.д.

Реконструкция Северного защитного мола позволит дополнительно перерабатывать до 660 тыс. тонн грузов в год. Стоимость проекта 15,1 млн. дол. США, срок реализации - 4 года, окупаемость - 5 лет.

Третий проект - реконструкция подходного канала к порту Таганрог до 5,5 метров, что позволит увеличить грузооборот порта ориентировочно на 15-20%, сделает привлекательным порт для грузовладельцев вследствие снижения себестоимости перевозки 1 тонны груза. Увеличение ширины ТПК до 100 метров создаст необходимые условия для увеличения пропускной способности канала и позволит осуществлять двухстороннее движение судов по каналу. Реконструкцию канала предполагается провести в два этапа: доведение глубины до 5,0 метров и увеличение длины канала до 25 км, с последующим углублением до 5,5 метров и длиной канала 41 км. Стоимость проекта 6,0 млн. дол. США
.

В рамках осуществления президентской программы «Возрождения торгового флота России на период до 2000 года» в начале 90-х годов начато строительство 2-го грузового района порта Таганрог в устье реки Миус, расположенного в 30 км от существующего порта. Программа была выполнена не более чем на 10 % и строительство законсервировано из-за отсутствия финансовых средств. В настоящее время появилась уникальная возможность для переключения части российских и транзитных грузопотоков с близлежащих портов Украины, для привлечения в регион глубоководных судов грузоподъемностью 7-10 тыс. тонн, лихтеровозов, для увеличения производительность переработки навалочных грузов. На этом фоне, как никогда актуально, строительство нового глубоководного порта, по сравнению с портами на Азовском море, способного конкурировать с портами Украины (Мариуполь, Бердянск), и тем самым обеспечить переориентацию российских и транзитных экспортно - импортных грузов. Вместе с тем, учитывая территориальные возможности и географическое расположение, данный порт позволит обеспечить эффективность деятельности евроазиатского трансконтинентального коридора с транзитной доставкой грузов (без перегрузки) к месту назначения железнодорожным (в вагонах), автомобильным (в трейлерах) и водным (в лихтерах) видами транспорта за счет открытия железнодорожных и автомобильных паромных, а также лихтерных линий между Миусским морским торговым портом и портами Ближнего Востока и Европы.

Продолжительность реализации проекта - 10 лет и включает строительство нескольких грузовых районов по специализации, общей пропускной способностью 17,5 млн. тонн в год, в т.ч. 12 млн. тонн по нефтепродуктам, строительство железной и автомобильной дорог протяженностью, соответственно, 37 и 7 км. Сметная стоимость проекта 210 млн. дол. США.

В заключение, необходимо сказать, что все проекты имеют высокую степень доходности и при совместном участии государственного и частного капиталов в инвестициях, будут обеспечивать существенное пополнение бюджетов всех уровней.

При привлечении внешних средств в период долговременного развития, анализ учета доходов от обычных видов деятельности и прибыли показал, что основной проблемой в этом вопросе является несогласованность временных факторов отражения расходов и доходов предприятия, нарушение единства по периодам их осуществления. Данная проблема может повлечь за собой различные негативные последствия, сказывающиеся на основном финансовом результате деятельности предприятия - величине прибыли, поскольку влечет за собой различные парадоксальные ситуации, искажающие данные финансовой отчетности предприятия, что  подтверждается проведенным мною анализом в третьей главе дипломной работы.
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